
“两个西红柿
就要10块钱？”“以
前都是西红柿炒鸡

蛋，现在是鸡蛋炒西红柿
了！”⋯⋯近日，西红柿价格走
高引发广泛讨论，大家纷纷表
示快要吃不起西红柿了。那
么，西红柿为何变得这么贵？1
月26日，记者走访我市多家商
超、菜市场一探究竟。

天气原因导致减产

西红柿身价翻倍西红柿身价翻倍

记者走进东城街道西竹园村的蔬菜

大棚，放眼望去，青翠的西红柿已有些许

红色点缀，种植户胡康伟正在查看西红

柿的长势。有着10多年种植经验的他，

今年首次尝试冬季培育西红柿。

胡康伟告诉记者，10多亩的大棚均

覆盖棉被，棚内白天温度控制在30℃，

夜间保持在12℃-13℃。“以前本地西红

柿一般五六月份才上市，今年种的这一

批估计2月份就能上市。”他说。

为何西红柿身价倍增？核心原因是

物以稀为贵。目前，本地西红柿还在育

苗阶段，市面上售卖的西红柿主要从山

东、云南等地调运过来。“现在涨价也有

季节性因素，冬季西红柿的供应地比其

他季节少，全国价格普遍上涨，再加上气

候变化，云南那边霜冻天气增多，影响了

西红柿产量。”胡康伟说。

设施生产的保温、补光等投入、长距

离运输的物流成本⋯⋯每一环节层层叠

加，都在无形之中推高了西红柿的价格。

针对当前西红柿育苗的关键期，市

农业农村局农技中心蔬菜技术人员梁俊

给出专业建议：遭遇寒流影响时，要注意

覆盖保湿；天晴时段要及时通风，方便培

育壮苗；低温天气要减少对西红柿幼苗

的浇水，非干旱状态尽量不频繁浇水。

预计待天气回暖，本地西红柿大量上市

后，价格会逐步回落。

融媒记者 陈可睿

价格涨幅大 市民选购心态各异
面对上涨的价格，市民的选购心态

各不相同。市民王阿婆坦言，价格虽贵

仍会购买。她说：“我外孙女说好久没吃

番茄蛋花汤了，贵点就贵点，买几个回家

烧给她吃。”市民于灿则直言被价格劝

退：“冬天在家吃火锅，配菜种类很多，西

红柿可买可不买，等什么时候价格降了

再买。”一旁路过的市民也表示：“以前价

格便宜的时候，还会多买几个放家里囤

着，现在是什么时候要吃了再来买。”

记者走访各菜场发现，西红柿的零

售价每公斤16元左右。一位摊主透露，

西红柿涨价已持续1个多月，涨价带来

的困扰是销量减少。“西红柿就怕磕碰，

有时候客人不小心碰到了，就容易烂。

我们只能亏本处理，蛮可惜的。”他说，这

一困扰也是定价时考虑的因素之一。即

便价格偏高，不少市民依旧是“嘴上吐槽

贵，手里照样拿”。

随后，记者前往城区一家商超，其销

售人员介绍，当前西红柿零售价比去年

同期上涨，幅度在60%-100%区间。“每

天来买西红柿的市民还是很多的，大家

更看重西红柿的品质。要说区别，那就

是单次购买的数量变少了。比如平常买

4个，涨价后先买两个。”该商超销售人

员介绍，周一至周四线上线下日均销量

60公斤-70公斤，周末多卖20公斤。“冬

季销量虽比其他季节略有下降，但刚需

群体依旧会买，整体影响不大。”她说。

多重因素推高市价 本地西红柿将上市

胡康伟在查看西红柿长势胡康伟在查看西红柿长势

手工制作手工制作 口味更好口味更好

芝英小麦饼销售旺
本报讯（融媒记者 曹润鑫 程

卓一） 1月26日，在芝英镇老市基

的一家小麦饼店里，永康小麦饼非

物质文化遗产代表性传承人应爱玉

和丈夫默契配合，擀皮、烙饼的动作

娴熟流畅，一张张薄而韧的小麦饼

在烧热的大锅里慢慢变熟，带着自

然的麦香，弥漫在空气中。

“我们从长辈手中接过了这份手

艺，坚持手工制作15年了。”应爱玉

介绍，虽然春节前订单量激增，但她

和丈夫依然坚持手工制作，每天制作

25公斤左右小麦饼。“手工制作的小

麦饼干爽，有花纹，薄而韧、淡而香，

口感好，保存时间更长。”她说。

同样繁忙的景象出现在芝英三

村菜场的另一家老字号小麦饼店。

店内客流不断，市民施双菲一口气

购买了4公斤小麦饼。“过年要吃小

麦饼，这是永康的传统习俗。”她说。

对于永康人而言，小麦饼不仅是

地方特色小吃，更是团圆年味的象

征。随着春节临近，小麦饼销量持续

攀升，价格也从平时的每公斤40多

元上涨至100多元，但仍供不应求。

“现在每天做 1000 多个小麦

饼。”店主应孟峰告诉记者，“越接近

春节越忙，孩子们放假将回来帮忙

制作。虽然现在价格上涨了，但顾

客的热情不减。”

年味渐浓，年货飘香。随着春

节的脚步临近，大街小巷里那份属

于传统的手作温度，悄然唤醒了人

们记忆中的团圆味道。

应爱玉在制作小麦饼
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本报讯（融媒记者 张曼欣）随着
春节的脚步日益临近，街头巷尾的年味

愈发浓厚，除了居家大扫除、购置年货，

为爱车进行一次深度清洁与美容装饰，

也成为越来越多车主迎接新年的必备

仪式。

1月26日，记者走访城区多家汽车

服务门店发现，距离春节还有不到一个

月时间，我市汽车清洁美容行业已经迎

来“节前热”，车主们扎堆为爱车“焕

新”，不少门店订单量激增。

“师傅，麻烦问一下，前面还有几

台车要洗？大概需要等多久才能轮到

我？”在城南路的靓车地带汽车服务门

店门口，一位车主摇下车窗，探出头来

向工作人员询问。记者在现场看到，

店里的工位全部处于满负荷运转状

态，5辆汽车整齐停放，几名身着统一

工装的工作人员正手持高压水枪、擦

车巾等专业工具，有条不紊地对汽车

进行清洗。

“最近洗车师傅从早忙到晚，工作

量很大。”该门店负责人纪昌军告诉记

者，进入1月以来，门店的洗车业务就进

入了高峰期，日均订单量差不多是平时

的两倍，估计越临近春节会越忙。

“趁着天气好，赶紧把车子开过来

洗一洗。”正在店内休息区等待的市民

周惠利笑着说，“最近工作比较忙，我这

辆车已经3个月没洗了。快过年了肯定

要好好清洗一下，里里外外弄干净，就

像大扫除一样，把车洗干净，新的一年

才能清清爽爽开始。”

“每年农历十月以后，一直到来年

正月十五是我们行业的旺季。近期的

洗车订单量比平时增长了20%左右。”

奥尚洗车店负责人陈永超向记者介绍，

“冬天天气冷，很多人不愿意自己动手

洗车。再加上春节这个特殊的时间点，

有些平时不怎么洗车的顾客也会想着

把车子洗一下。正月用车频率高，走亲

访友多，车子干净整洁不光是自己开着

舒服，给别人印象也好。”

除了基础的洗车服务，各类汽车美

容项目也备受车主青睐。记者在走访

中发现，不少车主在洗车的同时还会搭

配内饰深度护理、打蜡、车身抛光等美

容项目。

纪昌军向记者透露，车主给汽车做

美容，首先看重的是外观，所以选择漆

面护理、贴膜的顾客相对较多。此外，

座椅及内饰的清洁护理、脚垫换新等项

目也颇受欢迎。

在永康工作5年的“新永康人”黄金

超告诉记者，再过几天他就要带一家人

自驾回安徽老家过年了，因此特地趁着

周末给汽车做个漆面护理和全面检查，

让它以最好的状态陪伴他们踏上返乡

之路。

座椅蒸汽杀菌、空调风道清洁、抛

光、打蜡⋯⋯在东城街道一家汽车美容

店，工作人员正在为一辆白色轿车进行

美容护理，车辆在细心的打理下逐渐恢

复往日的光泽。

该汽车美容店店主姚先生介绍，节

前选择汽车美容套餐的车主明显增多，

尤其是年轻车主，更愿意为车辆的颜值

买单。有些追求个性的车主还会为车

辆更换红色的方向盘套、坐垫，增添喜

庆氛围。

姚先生向记者坦言，随着春节的临

近，店里的部分员工将陆续返乡过年，

门店人手肯定会日趋紧张，到时候不管

是洗车还是汽车美容，价格都会有所上

调。“不少员工春节都要回家，人手压力

大，实在没有办法，所以涨价是行业内

的普遍做法。”姚先生说。

姚先生表示，春节前汽车清洁美容

需求还将持续升温，建议车主合理规划

时间。如果车主时间较为灵活，可尽量

选择春节前几周或工作日进行车辆清

洁美容，避开节前几天的高峰。对于无

需深度清洁护理的车辆，也可考虑自助

洗车服务，节省等待时间。

新年新年““焕焕””新颜新颜

汽车清洁美容市场升温

工作人员在洗车工作人员在洗车


