
市民购买冷饮

一块牌匾，一个想法，一段故事。
“给我们一个平台，让我们实践自己的想法，努力经营人生的第一段旅程。”今年暑假，在市合

乐社工服务中心负责人池荷的带领下，施元康、应鑫、胡钦锶三名困境学子开始了摆摊创业的旅
程。

在这个过程中，记者跟随他们一起总结、一起成长，记录并分享这段酸甜交织的创业历程。

“各位路过的帅哥美女，我们这里

有清爽的绿豆汤和冰凉粉，欢迎品尝

⋯⋯”7 月 11 日晚，一声声略显嘶哑的

吆喝声在我市大司巷文化街区的市集

上响起。一个摊位前，三名学生面带羞

涩，不断向周围路过的行人吆喝，不停

地介绍着自己的产品。一些路人在驻

足的同时，也慢慢上前询问价格并购买

产品。

这是困境学生暑期社会实践活动

的售卖现场。记者看到，3 名学生身穿

统一服装，货架上三个铁灰色的不锈钢

食盒盛满了他们自制的绿豆汤、冰凉

粉。另一边，印着他们原创设计的LO-

GO“素味汁”的杯子格外醒目。在前来

购买的顾客扫描二维码后，享受到了一

份淡淡的甜味，不少热心客户在品尝后

还提出了意见：“你们这个凉粉不够冰”

“你们的标识有点暗看不清”⋯⋯学生

们在感谢的同时也认真记下了改进的

建议和操作细节。

“第一天只卖出 24 杯，跟我们的预

期相差甚远。”施元康说。

摆摊首日，没有冰柜、产品销量自认

不理想等诸多问题，给这几位年轻人上

了“社会的第一课”。“原来我以为卖冷饮

是一件很容易的事情，真正试过才发现，

没有那么简单。我们要研究竞品、更新

口味、调整价格，连基本的吆喝也得提前

写好文本，要学习的地方太多了。”还在

读高三的应鑫告诉记者。

虽然第一天的营业额并不理想，朴

实的他们还是将制作好的饮料，免费分

给了周围的安保、保洁人员。回家后他

们还进行复盘，总结当天摆摊的得失，为

第二天的售卖做准备。

7 月 12 日下午 2 时，记者来到金胜

社区党群服务中心二楼，看看孩子们经

过首日的失败后有何进步。

一进门，一股柠檬的清香混合着凉粉

的香味在空气中弥漫。胡钦锶正在母亲

视频指导下搅拌凉粉；施元康将柠檬包装

袋撕开，清洗以后，再把柠檬切片倒入冰

水中备用；应鑫用手机将二人工作的过程

拍摄下来，剪辑成短视频。

“今天我们准备推出新品——柠檬

茶，希望能有不错的效果。”施元康说，

这些柠檬是他们从一位爱心人士那里

低价买来的。谈及为何选择柠檬茶，施

元康打开了话匣子：“去年暑假我在奶

茶店做过暑假工，通过我的观察，不少

消费者对柠檬茶的购买欲望很强烈。

它的利润空间也比较大。希望这款新

品能得到市民的喜爱。”

当晚6时，一行人准时出现在大司巷

市集的“老地方”，不同于前一天，他们当

天出摊的准备时间明显减少，吆喝的声音

也愈发熟练。“我在网上查了一些资料，准

备了每个人的话术，让人家听起来我们是

专业的。”胡钦锶给记者展示了一张白色

的纸条，一手娟秀的字迹特别抢眼。在多

种因素的加持下，当晚他们仅用2个小时

就完成销售任务，卖出40多杯冷饮，成功

的喜悦在每个人脸上荡漾。

首日经营惨淡带给他们换产品的动力

调整价格增加新品让销量翻倍
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大司巷文化街区的“百家”摊位故事温馨

炎热暑假 这三名学生清凉中酸甜交织

从旁观者的角度来看，这三个孩子与其

他学生并没有不同，真正的区别是不够自

信。经过多日的摆摊锻炼后，原本自卑内向

的他们也逐步变得自信大方起来。

一路走来，爱和关注支撑着他们的

创业路：市合乐社工服务中心负责人池

荷赞助了他们启动资金 3000 多元，并

鼓励他们：“亏了算我的，赚钱了你们

分。”这给了他们极大的创业信心。市

综合行政执法局多方联系，帮他们寻找

合适的摆摊位置；市文发旅游发展公司

为他们在大司巷文化街区提供专用摊

点并免去租金；爱心人士帮他们连夜赶

制招牌和加印 LOGO；市党群服务中心

和金胜社区党群服务中心给他们提供

了临时休息点和备餐场所；隔壁的商家

都过来手把手帮他们布置摊位，教他们

如何经营⋯⋯

“对于我们来说，人生的第一课就

是感恩，这条路上有很多困难，但是想

到这些叔叔阿姨和爱心单位提供我们

这么多帮助，我们就有了继续下去的动

力和决心。”应鑫说。

24 杯、40 杯、71 杯⋯⋯他们的创业

之路并非一帆风顺，他们核算营业额和

利润后发现，现在的生意还远未达到他

们的预期，但他们对日渐增长的销量非

常满意。行百里者，日积跬步。愿爱和

关注让他们在成长路上挂起破浪风帆，

让他们养成直面问题、解决问题的能

力。

融媒记者 陈宏宇
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