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共筑安全防线
开发区联合

多部门开展全民
国家安全教育日活动

本报讯（融媒记者 郑旭华） 国无

防不立，民无防不安。4月15日，经济

开发区联合市反恐办、市公安局、市检

察院、司法所等单位在万达广场集中

开展“4·15”全民国家安全教育日普法

宣传活动。

活动现场，过往群众纷纷驻足观

看各类普法主题展板。工作人员通过

发放宣传册及小礼品，结合身边的小

事和典型案例，深入浅出地向群众宣

传国家安全相关法律法规、反恐、反邪

教、禁毒等知识。

据悉，此次活动共发放反恐等宣传

资料600余份。“国家安全靠大家，每个

公民都是国家安全的责任人，要在生活

中时时刻刻维护国家利益。”市民张先

生说，通过活动，他对国家安全有了更

深刻认识。

“当前市场变化太快了，对于实

体企业来说挑战很大，我每天都如履

薄冰。”浙江炊大王炊具有限公司（以

下简称“炊大王公司”）总经理王鹏虽

已掌舵企业20余年，练就一身随风逐

浪的本领，但面对变化多端的市场

时，仍时刻保持敬畏与谨慎。

“进攻是最好的防守。”王鹏表示，

面对市场的变化，最好的方式就是主

动一些、积极一些，谁能率先跟上新发

展格局的时代步伐，谁就能在大时代

中乘风破浪。

顺势而为壮大企业
出生于永康制锅世家的王鹏，在

2001年由于父亲身体原因，放弃学业

回公司上班，一步步从基层做起。从

一线工人到公司经理，从车间操作到

技术研发，他从一个青涩少年成长为

企业掌舵人，企业规模随之扩大了几

十倍。

察势者明，趋势者智。炊大王公

司从一个小铸造厂跻身全国炊具行

业的领军企业行列，关键在于顺势而

为。2001年，中国加入WTO。当时，

国内炊具产业的规模已经发展起来，

但内需不足限制了发展。对外贸易

窗口的打开，是企业发展的良机。炊

大王公司紧紧抓住这个机会，拿下自

营进出口经营权，从内销转战外贸，

成为第一批“吃螃蟹”的企业。从

2003年开始，在王鹏的带领下，炊大

王公司开始在意大利、美国、德国等

地参加海外展会，真正将产品直接卖

到欧美市场。

在2008年席卷全球的金融危机

影响下，国内企业的外贸业务深受影

响，不得不寻求内需市场，同时国内

电子商务在加速发展，催生出淘宝、

京东等电商平台。扩大内需的经济

大势、电子商务的蓬勃发展，让王鹏

看到了新的发展机遇。2008年进军

国内线上销售，2009年入驻淘宝商

城，2010年入驻京东商城……炊大王

公司紧跟时代变化，大刀阔斧重新开

辟国内市场，通过进驻电商大平台，

将销售模式从线下销售转为线上、线

下同步销售，有力促进产品市场开

拓，使得产品销售范围覆盖全网、全

国。

“公司发展到今天，很重要的就是

靠顺应时代发展潮流。”王鹏说，勤走

市场、与人交流、不断学习让他看清了

趋势，而果断坚决的执行力让他成功

跟上了时代发展步伐。

从“制造”转向“制造+服务”
“做企业是一辈子的事情。唯有

坚持长期主义，才能让企业做强、做

久、做大，造就百年企业。”王鹏说，科

技的发展让国家、社会和个人的生活

都发生了根本性变化，这不仅是挑战

更是机遇。企业既要有定力又要有

冒险的勇气，积极适应市场变化，加

强产品创新、技术创新、组织创新、管

理创新、流程创新、模式创新等，找到

企业发展的第二条曲线。

为减少厨房油烟，研发出无油烟

锅；为守护宝宝脆弱肠胃，打造出抑

菌率99.9%的抗菌奶锅；为缓解消费

者锅重困扰，历时三年推出锅身仅

800g的超轻锅；关注年轻人的快捷需

求，研发出可节约1/3烹饪时间的“火

山口”自动微压快熟技术，推出快熟

竹青石炒锅……炊大王公司打造专

业的自主研发团队，坚持每年投入几

千万元用于产品研发，专注用户需

求，突出打造产品的功能差异性，不

断打磨产品，精确满足各类用户的实

际需要。此外，为了更好地服务用

户，该公司自三年前开始不断扩张产

品品类。“这样不仅可以满足用户一

站式采购厨房用品的需求，还可以增

加客户黏性，提升对‘炊大皇’品牌的

信任度。”王鹏说。

酒香也怕巷子深。有扎实的制

造功底、与时俱进的产品研发能力还

不够，更要在品牌塑造上下苦功，向

流量抛出橄榄枝。深谙此理，炊大王

公司不仅在生产制造和产品品质上

严格把关，夯实“炊大皇”品牌根基，

还充分借助社媒平台，通过直播带

货、达人测评、社群营销、运营国际独

立站等方式组建全方位、高密度的营

销矩阵，实现从品牌曝光、内容种草

到消费转化、用户沉淀的营销闭环，

多触点发力将流量变成留量，提升品

牌价值，推动销量增长。近年来，该

公司销售额均保持以两位数增长的

态势。

目前，营销C端化特征越来越明

显。为了抓住新的发展机会，炊大王

公司将在未来打造一个集智能制造、

智能仓储、直播共享等功能为一体的

网红工厂。“我们会在工厂里创新性设

置拥有300个工位的共享办公室和炊

具博物馆，并在产线、仓库、办公室等

场景里设置100个直播点，实现现场

直播带货，零距离服务市场。”王鹏说，

该公司将借助“网红工厂”，以全新的

经营理念、新的商业模式带动企业加

速从制造向“制造+服务”转型升级，向

价值链高端迈进。

融媒记者 郑旭华

开发区组团服务 助推项目早落地

新能源产业重大项目开工

本报讯（融媒记者 郑旭华） 4月

16日，永康市深伟业科技有限公司

（以下简称“深伟业公司”）年产

5GWh锂离子电池产业化建设项目

（以下简称“深伟业项目”）正式开工

建设。

据悉，深伟业项目位于经济开发

区东吴路与学院北路交接处，总用地

147.5亩，总建筑面积约22万平方米，

总投资约9.13亿元。

该项目将配置粉体定量计量系

统、装配自动生产线等生产、检测设

备，打造国内领先的正极合浆车间、

负极合浆车间，并配套ERP物控管理

系统、CRM客户管理系统、智能仓储

物流系统、企业云平台管理系统等信

息化系统设备，年产5GWh锂离子电

池。

深伟业公司是一家集电芯、动力

电池模组、储能电池模组研发、生产

和销售于一体的公司，2022年受我市

招大引强政策牵引，以“先租后供”模

式正式落户开发区。此次，深伟业项

目的开工将进一步推动我市先进电

池及储能产业的发展，与我市电动工

具、智能家电等传统产业形成优势互

补，促进传统五金产业与新能源产业

深度融合发展。

此前，为了推动项目实现早落

地、早施工、早投产，开发区管委会

相关领导牵头建立深伟业项目“多

对一”服务机制，组织多科室部门业

务骨干组团上门，提前介入指导深

伟业公司办理开工办证所需相关资

料，合理优化审批流程，环环紧扣各

项证照办理工作，全面缩短审批时

间。同时，开发区管委会积极协调

处理好地块内苗木及坟墓迁移等政

策问题，做好土地出让前政策处理

和“五通一平一围墙”、场地地勘等

基础工作，保证该公司“拿地即可开

工”。

谋项目就是谋未来，抓项目就是

抓发展。目前，该项目已通过上级审

批，顺利完成统计入库。

接诉即办
开发区高效
修复道路破损

本报讯（融媒记者 郑旭华） 4月

12日，市民向经济开发区反映城北东路

与皇城南路相交的红绿灯处存在多个

道路坑洞，给市民通行带来一定安全隐

患。

接到市民反映后，开发区规划建

设办工作人员立即到现场查看，该市

民反映的路段位于众泰小镇湿地公园

一侧，周围聚集着不少住宅及临街店

铺，日常车流量较大。经仔细排查发

现，该路段有 4 个深约 15 厘米的坑

洞。

为此，开发区规划建设办工作人员

联系了正在不远处施工的浙江晟民建

设有限公司（以下简称“晟民公司”）工

程队前来应急修补。“该路段是混凝土

路面，且破损面积较大，不适合用沥青

修补，所以我们使用了强度高、耐久性

好的C30混凝土。”晟民公司工程队负

责人说。

到达现场后，工程队马上在各坑洞

前放置施工警示牌，再用水管冲洗路面

坑洞，将其中杂物冲洗干净，往坑里浇

筑已搅拌好的混凝土。将表面混凝土

铺摊平整后，施工人员用塑料薄膜覆盖

等待成型。经过半天的忙碌，该路面已

完成修补。

道顺民心畅。开发区解决道路问

题的高效让周围群众纷纷点赞。“这几

天，我骑车经过这里都格外小心。现在

破损的地方修好了，我安全多了。”家住

附近的王女士，看着修补平整的路面高

兴地说。

4.15全民国家安全教育日宣传活动

从“制造”向“制造+服务”转型
——专访浙江炊大王炊具有限公司总经理王鹏

项目施工现场


