
本次活动，主题为“数字化供应链

给跨境带来的机遇和破局”。超80余

家企业及跨境电商从业者赶来听课。

“以往都是强调制造业‘拥抱’数字

化转型，跨境电商又该如何借助数字化

赋能？”活动一开始，大家议论纷纷。有

商家代表告诉记者，近两年来，很多亚

马逊卖家面临着一系列挑战，比如品牌

风险、爆仓危急、物流问题以及产品同

质化严重、价格内卷等，导致利润下

降。接二连三的挑战不仅对经营造成

影响，也令跨境电商从业者对未来的发

展感到迷茫。

亚马逊浙江新区域大客户业务拓

展主要负责人介绍，所谓供应链数字化

建设，是需要平衡当前的企业发展规

划，尤其是落地时实现减员增效、质量

更优、成本更低等。简而言之，供应链

建设最大的矛盾，跟企业经营管理一

样，是解决长远与当前的问题。

“我们认为，最核心的挑战是如何

让碎片化的市场机会能够显现出来，同

时让有效库存满足客户的需求。”该负

责人表示，“我们通过销售机会的获取、

库存的计划以及库存的最高周转，来解

决客户最大的两个痛点。”

兰哲跨境电商副总经理柴勇清介

绍，当前很多传统工厂无法直接掌握欧

美等市场的需求点，例如消费者的审美

观、企业主打产品的优缺点、客户反馈

情况等。一旦企业贸然进入欧美市场，

将造成产品滞销、库存积压、资金浪费

等。

作为我市专业运营跨境供应链的

企业，在这场“公开课”上，兰哲跨境电

商也是毫不吝啬地分享了运营跨境供

应链的成功经验及优势。该公司自成

一套“飞轮理论”，以永康跨境产品销售

额为核心，通过兰哲选品，引导工厂产

品升级，吸引各类电商服务商入驻，并

通过兰哲运营，形成国外物流海外仓，

最后实现订单配送全球。在这个良性

的循环的过程中，帮助永康工厂沉淀自

己的销售端数据，有利于形成自己的境

外销售平台。

市商务局相关负责人表示，跨境电

商模式之所以优越，是因为可以减少贸

易流通的中间环节，降低成本、提升效

率。兰哲跨境电商已经在实践中验证

了这种供应链数字化的价值，并利用技

术和供应链能力帮助合作伙伴降低流

通成本、提升经营效率、增强用户体

验。目前越来越多的永康产品、永康品

牌已经开始抢抓机会，借势跨境电商这

条高效率的线上贸易通道走向全球。

融媒记者 程明星
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半山半岛项目举行
开工奠基仪式
本报讯（融媒记者 胡轩） 3月30

日上午，在一片热闹欢腾的气氛中，半

山半岛项目举行开工奠基仪式（如下

图）。

现场，舞龙舞狮表演拉开活动序幕，

为仪式增添喜庆氛围。嘉宾用毛笔为龙

狮点睛，寓意着半山半岛项目开启新起

点，一帆风顺、鸿运当头。企业负责人共

同挥动奠基铁铲为项目培土奠基，半山

半岛项目开工奠基仪式圆满礼成。

该项目坐落于永康市黄棠区块南

溪东侧，背靠网红桥，河岸蜿蜒环抱，山

水相依成景，总用地5.5万平方米，总建

筑面积将达到15.9万平方米，其中地上

计容面积7.7万多平方米。

据悉，半山半岛项目整体将涵盖高

层住宅楼、排屋、江景房和沿街商业区

等多元化业态，多种户型满足不同客户

需求，同时，项目将引入多项创新设计

和智能化系统，打造便捷高效的生活

“舒适圈”。不仅如此，项目充分利用了

周边的滨水岸线，以绿色生态设计为主

导，让大部分房源都能欣赏到美丽的永

康江景。“我们有信心有决心把半山半

岛项目打造成精品工程、样品工程。我

们将以最高规格、最高标准、最实的举

措，保质保量地完成工程建设任务，质

量第一、安全第一，为父老乡亲贡献永

康高品质的社区。”步阳集团董事长徐

步云表示。

市民选购户外烧烤用品

户外烧烤用品走俏
4月1日，记者走访五金城市场发

现，前来选购户外烧烤用品的市民一波

接着一波，还有部分永武缙采购商正忙

着批发采购。不少商家纷纷瞅准商机，

不约而同地打起了“户外烧烤牌”，将烧

烤架、烧烤炉、电烤盘等烧烤装备摆放

在店铺显眼位置，方便消费者选购。

在小伟烧烤用品批发行，记者看

到，各式烧烤炉、烧烤架种类齐全、摆放

整齐，竹签、烧烤刷等配套烧烤用品也一

应俱全。“今天早上，来自武义的采购商

刚下了一笔价值6000多元的订单。”该

批发行负责人王伟透露，最近一段时间，

户外烧烤用品的销售量一直在上涨，大

约是平时淡季的三四倍。预计从现在到

“五一”前后，都是露营野炊的好时节，也

是户外烧烤用品销售的黄金时段。

“可折叠的便携式烧烤架是大部分

家庭消费者的首选，体积小，携带方便，

价格也不贵，从几十元到一百多元不

等。”王伟指着一款便携式烧烤架向记

者介绍：“这款还能收纳成手提箱样式，

堪比移动的厨房。”“我家孩子一直催我

带他出去玩，这周末我打算带他去周边

郊区野炊。”正在选购户外烧烤用品的

市民胡女士告诉记者，这是今年第一次

家庭活动，所以要准备得充分一些。她

特意做了攻略，列了采购清单，来五金

城市场一站式购齐。

记者了解到，随着消费者需求日趋

多元化、个性化，兼具设计感与品质的

户外烧烤用品更受市场青睐。同时，竹

签、锡纸、不锈钢烤网等配套烧烤用品

也一并走俏。

野餐外卖热度高涨
甜品野餐盒、寿司野餐拼盘、烤鸡

野餐套餐⋯⋯近日，记者发现，针对这

股“出游热”，我市不少餐饮商家瞄准商

机，纷纷做起了“野餐文章”，顺势推出

各类野餐外卖。

“快放假了，可以预订野餐盒啦。”4

月2日，我市一家甜品店负责人何俐姹

在朋友圈里打起了广告，推销这段时间

店里的主打产品——甜品野餐盒。“我

们推出的甜品野餐盒可以自由组合，客

户可以选择自己喜欢的甜品款式和口

味，价格在100多元至200多元之间。”

何俐姹说。

“最近，青团、椰子冻、水果的组合

搭配比较受欢迎。”何俐姹介绍，甜品野

餐盒用牛皮纸盒包装，搭配清新的装饰

带和装饰卡片，能充分满足年轻消费者

的“晒照”需要。

“近期有户外野餐需求的消费者大

大增加，为了吸引这部分客流，我们特

意推出两款野餐盒子。小盒子适合双

人食用，盒子内主要有三明治、炸物、小

吃、水果；大盒子内的东西比小盒子更

丰富些，多了鸡肉卷和烤鸡。两款野餐

盒子都需要提前预订，客户可以自己上

门来取，也可以让店里帮忙叫跑腿。”巴

黎商街一家简餐店的负责人吴攀告诉

记者，野餐盒子店里一直都有售，只是

平时不主推，到了春季、秋季才有热

度。这段时间两款野餐盒子都卖得不

错，一天最多能卖出近10盒，客户基本

上都是微信下单。

相比自己准备各种食材，野餐外卖

的优势体现在哪里？吴攀认为，出门露

营、野餐，吃喝是个不小的“工程”。现

在的消费者往往更爱“轻装上阵”，不爱

大包小包。特别是年轻群体，他们更青

睐一站式备齐食材，而采购方便、食材

种类丰富的野餐外卖正是戳中消费者

的这种心理。再者，现在的露营、野餐

多了一份仪式感，野餐外卖一般都是精

心打包，拍出来的照片比较有格调。

融媒记者 张曼欣 通讯员 蔡娅君

商务带你拓市场渠道强企系列行动现场

瞄准碎片机会 激活有效库存
借力数字链条 五金出海“春耕”

户外烧烤用品热销 野餐外卖成新潮流

春天里,“出游经济”萌生暖意

3月29日，由市商
务局指导，兰哲跨境电
商和全球亚马逊开店
主办的商务带你拓市
场渠道强企系列行动
之亚马逊出海春耕活
动在市电子商务公共
服务中心举办。

连日来，我市气温一路走高，晴朗舒适的
天气吸引了不少市民到户外游玩，去公园、郊
外露营野餐的人逐渐增多，“出游经济”也随之

萌发暖意。


