
剃头师傅凭借四种发型走天下

34年服务顾客20余万人次
记者倾听理发师用手艺见证时代发展的故事

在许多人
眼 里 ，发 型 的
变化反映了时

代发展，也折射出人们
审美眼光的变化。从熙
熙攘攘的西街小巷，到
川流不息的铁路桥头，
这家理发店见证了永城
的繁荣与发展，也折射
出一个行业的变迁。近
日，记者近距离探访这
家 34 年的理发老店，倾
听理发师傅碧微用手艺
见证时代发展的故事。

采访中，记者了解到，有时人们会

戴着有色眼镜看待理发师这个行业。

在记者看来，平凡职业背后是默默的坚

守和奉献。

记者和傅碧微交流时，她提到自己

刚创业时的不易。时代在变，人们对于

美的追求却始终不变；技术在变，潮流

的更迭也在加速；发型在变，作为时尚

弄潮儿的初心却稳如磐石。这家店铺

见证了一段永城发展的历程。

作为手艺人，傅碧微见证了我市的

快速发展，搭乘时代东风，从小小的一

方剃头摊发展为各种功能俱全的造型

店，其中的困难可想而知。

“任何时代，热爱生活的人都能过

上好日子，只要好好干，就能跟上时代

步伐。”傅碧微的坚守，也让记者更加坚

信，这是一个包容的时代。

平凡职业背后是
默默坚守与付出

融媒见习记者 陈宏宇

傅碧微是本地人，17 岁就在西街

独自开起阿微造型理发店。结婚后，她

将店铺迁至紫微北路的铁路桥旁。34

年来，阿微造型理发店在追随潮流中不

断创造自己的独特风尚，从西街小小的

理发店发展到如今装修华丽且设备先

进的发型设计室。千篇一律的洗剪吹

发展为如今丰富多彩的造型设计。

20世纪80年代，只有手推剪，那时

男士发型比较单一，满大街的平头，如

“红光装”“陆军装”“西装头”“青年装”，

大致可以分为“背头”“分头”两大类，其

中“分头”有三七、四六、二八、中分。当

时，女士最普遍的发型也就两种，一种

是清纯朴素的麻花辫，另一种则是在

20 世纪 80 年代末悄然兴起的烫发，当

时用的是最传统的火钳，放进铁炉子加

热后，用铁钳子就能将直发烫成卷发。

没有花剪刀的年代，傅碧微就用

直剪刀来打薄头发。从轮廓裁剪，到

层次衔接，再到纹理精修，这是固定模

式。傅碧微还会根据顾客的脸型、头

型、发质去设计，一点一点削着头发，

手起刀落，便能够满足客户变换发型

的愿望。

“刚创业的时候，永康像我这样的

小发廊不计其数，然而能坚持经营的

屈指可数。”傅碧微说，初创业时异常

忙碌，除了理发外基本没有多余的时

间。以前因为理发店比较小，她和弟

弟吃饭都在店里，有时候赶上客户多，

根本来不及吃，只能提前准备好鸡蛋

酒，饿了喝两口补充体力。虽然条件

艰 苦 ，但 是 傅 碧 微 始 终 没 有 放 弃 理

发。渐渐地，傅碧微的理发手艺越来

越纯熟，名气也越来越大，还打造了属

于自己的品牌。

家住城区三马路的叶美玲是店里

的老客户，她经常带着她的小狗“聪

明”一起来做发型、美发。每当叶美玲

坐在椅子上等待染发药水生效，“聪

明”就在旁边静静等候，这样温馨的场

景持续了整整 3 年。“来做发型就像回

家一样，让人感觉很安心。”叶美玲告

诉记者。

■记者手记

在通讯不发达的年代，宣传基本靠

口口相传、人带人推荐。阿微造型一直

通过手艺吸引客户，通过老客户新客户

口耳相传，新老客户不断增多。34 年

来，傅碧微服务顾客20余万人次。

从方岩镇专程坐车前来烫头发的

胡阿姨告诉记者，自己家附近就有很多

理发、染发店，这么多年到阿微造型做

头发，已经成了一种习惯。

“阿微造型提供给我的，不光是一

次服务，包括了后续的养发、护发，每次

研究出新发型还会专门通知我，问我要

不要过来烫头发，这让我很感动。”正在

烫头发的许阿姨说。

正是把客户当成自己的朋友，才能

提供客户最好的享受。傅碧微的理发

店，人来人往，几乎都是回头客。有人

小时候来这里理发，现在结婚生子带着

孩子来理发。傅碧微眼看着，有顾客的

头发从黑发到白发，从茂盛到稀疏。

34 年间，傅碧微带过很多学徒。

大多数人转行了，只有少数人还留在

这个行业。傅碧微说：“理发师看起来

容易，其实很辛苦。另外，整天处于这

样 一 个 枯 燥 的 环 境 ，很 难 留 下 年 轻

人。”

久而久之，傅碧微落下了一身职业

病，却从未想过转行。理发，让傅碧微

见证了永城的发展，也让她过上了更好

的生活。

走进店内，傅碧微向记者展示了厚

厚一摞发型学习手册，大部分都是精装

版的，已经落满灰尘，有些甚至已被翻

烂。这些发型学习册上记录了各个时

期的潮流发型，而傅碧微在学习这些新

潮发型的同时，也保持了创新的姿态，

跟随明星的发型推出同款发型。

“流行的发型就需要现学。”傅碧微

用的最早的烫发工具是热毛巾，后来换

成烫发电热帽，再往后又换过各种先进

的机器。为了提高技艺，她就买光盘学

习，或者参加培训班。

“我很多次过来做头发，看到她一

边吃饭，一边还翻看发型学习册。”李女

士是阿微造型的忠实粉丝。她告诉记

者，傅碧微非常热爱学习造型。34 年

前，傅碧微刚创业时，还是 20 来岁的小

姑娘，当时流行的发型是大波浪，很多

明星都是这个款式的发型；20 年前，潮

流又变成了羊毛卷；近年来，很多年轻

人又开始推崇直发。随着时间的推移，

各种新潮的发型层出不穷，而傅碧微的

手艺也在不断精进。

傅碧微说，好的发型师技术要硬、

审美水平要高、知识面要广，这 34 年

来，自己从未停止学习。刚开店时学染

烫技术，她学习辨别染发剂的颜色、烫

发剂的优劣；等学会技术后，她又学习

各种新潮发型；建立庞大的客户群后，

纹绣、美甲又成了她新的学习方向。作

为一个资深发型师，她常说学习就是生

活的一部分，只有拥有过硬的技术、足

够的审美水平、广阔的知识面，才能维

系店里这批忠实的粉丝。把客户当成

朋友，把客户的需求当作自己学习的动

力，才能赢得发展，赢得未来。

全国巾帼文明岗
监督电话：87126426

既服务到人
更服务到心
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傅碧微给顾客烫发

傅碧微给顾客设计发型
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34年坚持学习 紧跟美学潮流

口口相传 新老客户不断增多


