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本报讯（融媒记者 潘燕佳） 11月
14日，人民币汇率中间价连续第2日

大幅上调。中国外汇交易中心发布数

据显示，人民币对美元中间价升值

1008点至7.0899，调升幅度创2005年

7月 22日以来最大。随后，当日在岸

人民币日内上涨超600点收复7.05关

口，离岸人民币日内涨超500个基点，

成功收复7.04关口。美元兑人民币大

幅波动对我市制造业企业产生了影

响。

据了解，今年以来，中美货币政策

出现新一轮分化：美国通胀居高不下，

美联储超预期维持鹰派，加息步伐不

断加速。与此同时，中国货币政策保

持独立，一方面“以我为主”，在稳增长

驱动下，流动性维持合理充裕，但随着

美国10月通胀数据超预期回落，美联

储放缓加息概率上升，减轻了人民币

对美元的被动贬值压力；另一方面，疫

情防控政策持续优化，经济长期向好

的基本面没有变，叠加前期稳汇率、稳

预期政策逐步显效，推动人民币汇率

出现大幅反弹。

作为工业大市、制造业强市，我市

外贸依存度高，产品种类较多，产品出

口国家覆盖世界各地。对于进口企

业，美元升值导致该类企业采购成本

增加，但进口产品的销售价格不能实

现同比例上涨，这导致企业经营利润

受到了挤压；对出口企业来说，美元上

涨，不少境外客户提出重新议价，企业

为了保订单让价的情况，这导致该类

企业虽然订单没有较明显减少但利润

较同期下降。

“在当前行情下，人民币汇率的波

动对企业的整体经营影响较大，短期

内，人民币汇率仍将受到美元指数等外

部环境变化和北向资金跨境流动等因

素的影响，但在稳汇率政策作用下，人

民币汇率逐步趋稳回升的大方向不

变。”农业银行永康支行公司部国际金

融部副经理钱瑜告诉记者，近期，人民

币汇率双向波动弹性增强，企业要主动

树立风险中性理念、增强汇率风险管理

能力，为企业稳健发展经营奠定坚实基

础。

“为了更好应对当前市场波动，企

业降低、规避汇率风险的有效办法主

要有限定合同报价有效期、约定报价

汇率波动的范围、使用跨境人民币的

方式进行结算、使用外汇衍生工具如

远择期套保、组合期权等交易品种进

行套期保值等。”钱瑜说，对外贸企业

来说，在跨境贸易结算中使用人民币，

一方面可以规避汇率风险，节省汇兑

成本；另一方面，简化材料审核，提高

结算效率，在更高水平贸易投资便利

化试点政策下，优质企业可凭《跨境人

民币结算收/付款说明》，直接办理货

物贸易、服务贸易以及资本项目人民

币跨境收入境内支付使用业务，无须

事前逐笔提交真实性证明材料，提高

企业资金使用效率。

人民币汇率波动加大 企业应增强风险管理能力

多举措做好汇率避险

本报讯（融媒记者 程明星）11月
15日，在浙江康利铖机电有限公司（以

下简称“康利铖公司”）装配线上，一台

台只有在冬季才能大展拳脚的园林

“神器”——汽油扫雪机生产火热。待

通过质检，这些汽油扫雪机将被一一

打包搬运至集装箱内，发往欧洲。

据悉，康利铖公司的核心产品

包括扫雪机、割草机、打草机等，年

生产园林工具产品 20 多万台。而

近期，汽油扫雪机俨然成为该公司

众多产品的“C位”、外贸市场的宠

儿。

“我们通过自营出口或外贸公司

将优质产品销往世界各地，经过多年

的深耕，已在欧美、俄罗斯、日本等市

场，有较高的品牌影响力。其中，海外

经销商超过50家，企业自主品牌商标

GARDENPRO等在全球10多个国家

和地区注册。目前，我们已与世界知

名企业和欧美连锁商场超市等进行深

度合作，进一步巩固海外市场。”康利

铖公司总经理孙群帅底气十足地说，

“去年，我们总销售额同比增长约

30%。今年，我们仍有信心实现稳步

增长。”

在康利铖公司展厅，孙群帅便主

动向记者展示了他的“底气”：一台重

量约140公斤的汽油扫雪机在他的

操纵下有序前进，待到转弯的一刻，

只见他轻轻一扣手柄，原本扫雪机略

显笨重的转弯变得十分“轻松”。孙

群帅介绍，这是该公司自主研发的

“差速器转向系统”，在扫雪机转弯

时，他能够让外侧车轮转动慢一点，

内侧车轮转动快一点，通过不同的转

速来弥补距离上的差距。凭借这个

“细微”的核心竞争力，康利铖公司的

第四代汽油扫雪机备受欧美国家的

青睐。当前，该公司已拥有扫雪机产

品型号 40 多个，各类授权专利 44

项。

近年来，受疫情及中美摩擦、原材

料不稳定等因素影响，国际市场不景

气。康利铖公司在努力稳定国际市场

的同时，也将目光对准了国内市场，并

持续加大销售份额。

在产品上，康利铖公司针对国内

东三省、新疆、内蒙古等主要销售省

份，“私人定制”市场需求。“欧美市场

的扫雪机大多用于花园，使用频率

低、时间短、面积小；而国内的北方地

区，扫雪机不是用于农场、道路，就是

大棚。消费者的使用习惯是使用时

间长、强度大、范围广。在方向性地

对产品进行迭代升级的同时，我们还

拥有优质的服务体系。”孙群帅说，负

荷的运载必然加大产品的维修率，所

以，该公司专门提供维修服务，免费

提供同产品的租赁服务，一解消费者

的燃眉之急。这个细节，很快帮助康

利铖公司收获了新市场对康利铖品

牌的好感。

在销售布局上，康利铖公司一方

面先后在上海、黑龙江等全国主要城

市和地区设有直属总代理和多个经

销服务网点；另一方面，该公司的网

络营销团队积极拓展线上销售，以参

加线上广交会、走访经销服务点等形

式，及时了解市场信息和动态，促进

企业技术、商业管理等模式的不断创

新，提升企业竞争力。

当下，康利铖公司正准备通过与

国内外的合作伙伴，以定向开发、销售

等模式，在拓展企业销售渠道的同时，

加强技术合作，促进公司产品逐步向

高端化发展，提高在国内外的质量控

制能力。

以细节创新和优质售后激发产品竞争力

康利铖：按下外贸转型内销“加速键”

推进内外贸一体化 打通国际国内双循环T

这场贸促培训服务
活动干货满满

为外贸企业破浪
出海指点迷津
本报讯（融媒记者 应柳依 融媒

见习记者 郑旭华） 11月 17日，市贸

促会优惠原产地证签证点启动仪式暨

外贸法律业务培训会成功举办。省市

三级贸促会领导及行业专家齐聚永

康，通过提供政策讲解、行业方向指引

等途径，提升贸促会服务企业的能力

和水平，为本地外贸企业破浪出海指

点迷津。

作为外贸大市，我市经济发展对外

依存度很高，开展进出口业务的企业达

1800多家，且数量逐年增加，出口量也

逐年增长。今年8月，我市成功获批优

惠原产地证签证点签证资格，结束了委

托金华办理优惠原产地证签证业务的

历史，打通优惠原产地证办理最后1公

里，实现企业就近签证便捷出口的愿

望。这对于永企走出去和外向型经济

的持续发展具有重大意义。

“6、5、4⋯⋯”会上，金华市贸促会

会长金正锋宣读了《中国贸促会关于同

意开展优惠原产地证业务的批复》，紧

接着大屏幕上数字不断滚动，当数字定

格在“1”后的片刻，我市贸促会优惠原

产地证签证点宣布正式启动。

随后，会上还进行了市贸促会优

惠原产地证签证点授牌仪式，并向 6

家企业颁发了首批贸促会优惠原产地

证书。

除此之外，本次活动特邀省贸促

会专家团队为参会企业解读RCEP关

税减让及原产地规则等相关法律知

识，提升我市企业对RCEP原产地规

则的理解和应用能力，为企业防范经

贸风险提供专业指导，助力企业开拓

国际市场。

扫雪机正在作业


