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■记者手记

文具用品销量剧增 电子产品领衔消费

返校号角吹响“开学经济”升温
每到开学季，图书教辅、文具用品和手机电脑都位居销量榜首。为迎接新学年的到来，家长和

学生都忙着添置开学“新装备”，开启“买买买”模式；商家也为产品促销费尽心机，新一轮“开学经
济”悄然升温。

书店迎来购书潮 文具用品销量大增

8 月 30 日，记者在新华书店内的

教辅书区域看到，教辅类用书从小学

到高中，分门别类摆放在醒目位置。

书架前有不少学生在选购书籍。即将

读初二的小陈和同学在认真挑选教辅

资料。“我的作文写得不是很好，开学

前想买些作文辅导书，‘补’一下。”他

笑着说。

书店工作人员不断往书架上补

货。“这几天买教辅书的学生明显增多，

越是临近开学，销量就越大。除了一些

教辅类图书热销外，课外读物也深受学

生和家长的喜爱。”工作人员介绍。一

位刚给孩子买好《唐诗三百首》的家长

李女士说：“孩子快开学了，与学习相关

的辅导书、工具书是必须买的。但课外

读物也很重要，可以拓宽孩子的知识

面。”

此外，文具用品销量近期也快速上

涨。新华书店一楼文具店内，各类学习

用品琳琅满目，印花可爱的创意文具、

动漫影视联名款书包摆满了货架，许多

学生和家长穿梭在货架间选购商品。

“开学后，孩子就升小学了，想提前

给她把学习用品置办齐了，激励她好好

学习。我都让孩子自己挑，她喜欢就

行。”正在陪孩子挑选文具的王女士说，

尽管现在网购文具很便利，但她还是带

孩子去实体店购买，体会为新学期做准

备的仪式感。

“开学前一周一直都是学习用品的

销售旺季，每天销售额差不多是平时的

两倍。我们提前半个月就备足、备齐了

各种文具用品，也通过特定商品打折、

满减活动给出一定幅度的优惠。”位于

紫微中路的一家文具店店长吴春爱告

诉记者，从近期销售情况来看，笔、本

册、书皮等传统文具比较畅销，创意文

具也很受欢迎。

电子产品热销 学生成购买主力军

除了传统的教辅资料、文具等热销

外，手机、电脑、电话手表等电子产品也

受到众多学生、家长的青睐。“开学经

济”迅速升温，催热了数码市场。日前，

记者走访多家电子产品卖场看到，前来

选购的学生和家长络绎不绝，手机、电

脑等电子产品呈现热销态势，不少商家

在一个月前就已备足货并推出促销活

动。

在一家苹果专卖店里，准大学生小

吴正在选购电子产品三件套。“我学的

是艺术专业，手机、电脑和平板都是必

备用品。”小吴告诉记者，他的同学也早

早买好了新电脑，而他选择笔记本电脑

的原因是携带比较方便。

对于孩子列出的新学期购物清单，

不少家长表示，只要是学习需要，都会

购买。“之前就许诺过孩子，考上大学给

他买部新手机，还有笔记本电脑。现在

快开学了，带孩子一起来挑一挑。”在胜

利街一家手机专卖店内，正在给孩子挑

选手机的范先生说。

据了解，每年大一新生开学季，电

子产品都会迎来一波销售热潮，很多商

家都会借此推出各种优惠活动，尤其是

学生，还特别推出了教育优惠活动，像

小吴这样的准大学生购买电脑能享受

不少优惠。

在龙腾数码城开店的店主梅海影

告诉记者，尽管今年来实体店购买电脑

的人比往年同期下降不少，但开学季还

是会吸引许多学生前来购买，卖出的

10 台电脑中就有七八台是学生族购买

的，且以大学生为主。“现在的学生对电

脑的配置要求更高了，以 7000 元至

9000 元价位的电脑销量最好。另外，

平板、耳机的销量也不错。”他说。

融媒记者 王佳涵

理性消费是“开学第一课”

开学季催热“开学经济”，对于大多

数家庭而言，在孩子教育上的支出都

“不差钱”，开学前添置新的学习用品无

可厚非，但其中也存在非理性的消费行

为。记者走访发现，不少消费者热衷购

买进口品牌文具，一支中性笔 20 多元、

一支钢笔数百元，加上各类电子产品，

学生开学季花销普遍很大。

当下，周围一片“买买买”加上商家的

推波助澜，部分学生在消费时一掷千金，

谁也不甘落后。孩子“邀功”和家长“犒

赏”心理的互动作用，尤其是大学新生金

榜题名，很多家长认为到了该“有所表示”

的时候了，孩子也觉得“机不可失”。

有不少大学生为大学生活购买的

数码产品花销近 2 万元，甚至有些并非

学习必需品。“每个学期初，我都会给孩

子买不少新的学习用品，最近收拾东西

发现，半新的中性笔堆满了孩子的书

桌，造成了不必要的浪费。”一位学生家

长坦言。

开学季也是消费教育和自理自立

教育的契机，家长应该抓住这个机会，

引导孩子科学理性消费，面对市场上各

式各样的“高颜值”文具，摈弃盲目跟

风、相互攀比的消费心理，要根据自身

需要，选择适合自己的学习用品。

文具店里学生多 挑选课外读物

选购电子产品


