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K 科技“新”看点

6月20日，5000余台由“速耐尔”和

国产动画片《精灵梦叶罗丽》商业IP“叶

罗丽”联合“署名”的儿童滑板车被陆续

装上货车。很快，它们将会抵达河北、

山东，充实当地已经快告罄的经销商仓

库。如此一幕，最近一段时间每天都会

在浙江堂胜工贸有限公司（以下简称

“堂胜公司”）发货区上演，这预示着滑

板车销售旺季的大门正被逐渐打开。

正如堂胜公司，原本以外贸为主的

永康休闲运动车行业正加速布局国内

市场，凭借自身在制造领域的强大话语

权，跨界“捆绑”知名商业IP，瞄准细分

领域，快速拓展国内市场，产销实现翻

倍增长。

强强联合
与知名商业IP联合“署名”
“敲开国内市场大门，产品品质是

我们的优势。我们欠缺的是，国内外两

个市场之间‘切换’时，对于不同模式的

把握能力。”堂胜公司董事长吕伟超说。

出乎吕伟超意料的是，因为此前一

直与迪士尼、沃尔玛、家乐福等国际顶

流经销商合作，堂胜公司其实早已名声

在外。去年开始，堂胜公司刚刚布局国

内市场，就收到了蒙牛乳业、《精灵梦叶

罗丽》出品方等知名企业的橄榄枝，迅

速打开市场。

吕伟超介绍，借着全省“外拓内”发

展战略的东风，该公司用国外市场的自

主品牌“Snail”“Zebra”的谐音，注册了

“速耐尔”“斑马线”品牌，分别主攻儿童

类和专业竞技类的滑板车和滑板市

场。一年过去，堂胜公司的两个品牌已

经与国内十多个知名的母婴类商业IP

联姻，在产品外包装、滑板车的车身上，

联合签印双方品牌，共同为产品的形象

和质量背书。

堂胜公司的跨界模式，很快起到了

效果。该公司成立专门的研发团队，增

设两条全自动生产线，针对国内市场开

发定制化产品。今年上半年，该公司的

国内市场销售额同比翻了5倍。

“现在，户外运动项目热度持续，暑

期即将到来，两个因素效应叠加，消费

需求开始发力，我们的生产线已经高速

运转，忙着赶货备货。”吕伟超说。

专注细分
一款产品撬开大市场
在永康市永泰工贸有限公司（以下

简称“永泰公司”）研发中心内，副总经

理林宇航正和研发团队围成一圈，仔细

研究圈子中心的第三代越野锂电滑板

车。围绕产品前期投放市场后的反馈，

大家纷纷提出各种意见：两侧增设炫彩

灯，提升雅克力踏板硬度，增加锂电池

的容量，增强控制器的设计美感度⋯⋯

“这款产品是我们公司‘外拓内’的

利器，跟我们前期布局国内市场的战略

是相匹配的。我们凭借企业强大的研

发能力和雄厚的基础沉淀，全力抢占国

内专业级越野电动滑板车市场。”林宇

航说。

去年3月，对机车兴趣浓厚的林宇

航相中了对技术要求高、产品附加值巨

大的休闲越野市场。很快，第一代产品

投放市场，并一直取得了国内多家户外

活动俱乐部的好评。

林宇航介绍，今年，该市场迎来了

爆发期。不仅各个俱乐部针对该项目

的推广取得成效，同时上半年户外休闲

娱乐的热度提升，不少市民都喜欢出行

时随车带一辆动力十足的越野电动车，

享受一回风驰电掣的感觉。

“刚开始，每个月出货只有十几

台。现在，我们的月销量已经过万台。

这样的情况让我们‘外拓内’信心十

足。”林宇航说。

融媒记者 吕高攀 吕旭斌

知名商业IP抛来橄榄枝 专业赛道拓展见成效

滑板车换挡提速“外拓内”

说到王力安防科技股份有限公司

（以下简称“王力公司”），我们总能想到

几个关键词：防盗门、智能锁，以及未来

工厂。

近年来，王力公司持续深耕科技创

新领域，引领行业发展。6月20日，记

者走进王力公司，欣赏耳熟能详的门锁

同时，详细了解另一款拳头产品——智

能家居，感受该公司的科技力量。

创新源于生活
万物皆可智

当外面刮风下雨，当窗户感受到雨

滴，它就会自动缓缓关上⋯⋯王力公司

生产的智能窗就是这么“懂事”。

在该公司的智能家居体验馆，这款

由红木制造、造型与传统窗无异的智能

窗，一时之间很难吸引眼球。直到记者

看到玻璃上的品质标识，才意识到这款

“其貌不扬”的窗户竟是拥有不俗科技

实力的智能窗。

“它的窗框内有玄机。”王力公司研

究院总经理支崇铮说。只见他启动了

仿降雨模拟器，浓浓的水雾很快就从窗

户外部袭来，打湿了玻璃及窗框。短短

几秒后，原本打开的窗户开始缓缓闭

合。整个过程十分流畅，令人惊奇。

支崇铮介绍，智能窗的窗框内装有

空气质量传感器、风雨传感器，它们能

检测压力或空气湿度，并将采集到的数

据传输到后台云端，系统会根据收集到

的数据做出处理。如有雨滴打到窗户

玻璃上，当玻璃表面压力改变或湿度增

大时，后台会发出指令，让窗户自动关

闭。同样的，智能窗会根据窗户玻璃感

受到的空气质量（PM2.5）数值与室内

空气进行自动比对，依据实际情况自动

开关。

打开手机，轻点屏幕，随着“嘀”的

一声，窗户的控制面板显示出各种图

标，并进入启动状态⋯⋯记者了解到，

除了智能窗的智能系统，用户还可通过

由王力公司自主研发的“爱岗智家”软

件来控制。该软件基于物联网技术，利

用信息收发器和网络信号，能让绝大部

分家居物品变得“聪明”起来。

数字引领转型
打造智慧家居
一家扎根于门锁行业的传统制造

型企业，为何会去研发物联网技术，打

造智能家居品牌呢？“我们对科技创新

很敏感。一旦有新技术出现，总想去尝

试，把新技术和公司产品有机结合。”支

崇铮说。

作为一家先后拥有600多项专利，

60多项是发明专利的国家高新技术企

业，王力公司愈发重视提升产品科技水

平。在技术研发上，该公司与华为、英

特尔、阿里巴巴、富士康、海康威视等世

界一流企业达成战略合作，与北大、武

大、浙大、南大、西安交大等名校战略合

作，成就该公司从普通机械产品、手工

制造，到智能制造、智能管理、智能产品

的华丽转变，凭借“三大智能、四大黑科

技”引领智能门锁、智能家居行业潮流。

值得一提的是，王力公司的物联网

技术已通过国内权威机构检测，安全

性、稳定性等各项指标均达到国家要

求。这套技术应用范围不局限于门锁

控制，还能联动控制上百种家用电器，

把传统家电升级为智能电器，实现家居

互联，打造随心所欲的智慧生活。

支崇铮认为，创新研发和技术崛起

从长远看是每个行业的必由之路，可谓

任重道远。“未来，居家生活的要求已不

满足于房子，开始追求智能家居带来的

更高科技、更具品质的生活。因此，加

大技术研发是实现产业转型升级的重

要抓手。”

融媒记者 程明星

创新技术赋智产品 实现家居互联互动

王力：让宅家生活变得“随心所欲”

堂胜公司员工组装儿童滑板车

智能生产车间

“一对一”课程辅导
面对面专业解惑

永康五金MBA
品牌研讨班
助力企业品牌重塑

本报讯（融媒记者 程明星） 6
月17日，为期两天的永康五金MBA

品牌研讨班第七期培训课开班。我

市数十位企业负责人带着品牌营销

方面存在的瓶颈和难题，与北京赞伯

营销管理咨询有限公司（以下简称

“赞伯公司”）的专家团队“一对一”交

流。

赞伯公司创始人路长全展示了

“九维领导力模型”，以鲜活的人物故

事为例，从领导自己、领导他人、领导

组织三个层次深刻阐述了领导力的

三大要素，指导学员们从三个不同维

度塑造组织的目标力、动员力、续航

力，从而更好地构建企业家的领导

力。同时，赞伯公司还邀请浙江尚维

电子商务股份有限公司董事长孙旭

焕，以“抓住内容电商风口”为题，分

享了他20余年从事中国电商及新媒

体的实战经验。

“政府部门牵线搭桥，帮我们找

来专业团队解惑，尽管只有两天，但

我收获很多。我觉得很有必要回去

和员工分享一下。”荣亚公司负责人

说。经深入交流，在品牌定位、战略

布局、营销渠道等方面，赞伯公司专

家团队为该公司提出了有效建议。

据悉，市经信局将与赞伯公司进

一步优化永康五金MBA品牌研讨班

后续课程，力克疫情影响，组织多样

化主题，助力企业品牌重塑，推动企

业和永康五金产业品牌同向同行，提

升品牌知名度和产业集群影响力，为

我市五金产业转型升级品牌质量提

升攻坚行动，打造“世界五金之都 品

质活力永康”注入新活力。


