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□记者 应柳依

本报讯 近日，记者从金华海关

驻永康办事处了解到，我市一季度实

现外贸进出口总值 57.2 亿元，其中出

口 总 值 56.5 亿 元 ，进 口 总 值 0.7 亿

元。

今年，受新冠肺炎疫情冲击，我

市外贸企业生存难，逆全球化趋势明

显。目前，APEC 国家成为我市外贸

企业主要出口目的地，欧美市场仍居

重要地位。

金华海关驻永康办事处相关负

责人介绍，我市一季度出口至 APEC

国家 3.9 亿美元，占全市出口总额的

47.8%。其中，出口香港的金额同比

逆势增长 149.4%。传统欧美市场仍

占据重要地位，出口欧洲市场金额占

全市出口总额比重超三分之一，出口

美国占比达 22.5%。出口增长幅度

较大的多为非洲或南美洲小国，纳米

比亚、博茨瓦纳等国家均呈倍数增

长；中东地区部分国家增长较快，出

口 叙 利 亚 98 万 美 元 ，同 比 增 长

17.8%。

在过去的很长一段时间里，我市

外贸企业受传统境外市场萎缩、运输

不畅、利润空间下降等影响，不得不

寻求新市场、开发新产品、适应新模

式。在此过程中，全市体育用品及设

备出口明显增多，健身器材行业以及

电动载人汽车销售行情火爆。其中，

我市 3 月份出口韩国的健身器材产

品销售额约为去年同期的两倍，而电

动载人汽车一季度出口销售额也是

去年同期的两倍。

“受疫情影响，国外人们宅家时

间普遍延长，大家都选择在家健身锻

炼，家用健身器材迎来一波销售高

峰。”浙江天鑫运动器材有限公司总

经理俞渝航说。

“应对疫情影响，我市企业苦练

内功，未雨绸缪。”金华海关驻永康办

事处相关负责人表示，不少企业主动

打破了原有固化思维，结合自身情况

优化内外贸结构比例，构建多元化市

场，提升了抗风险能力；利用自动化

技术，推动机器换人进程，实现标准

化生产作业；关注跨境电商模式，组

建专业运营团队，注重线上市场开

拓，加大企业品牌建设；提升产品附

加值，注重技术研发及投入，关注知

识产权保护及 AEO 互认政策，力争

打造企业金字招牌。

在多方合力下，我市五金产业链

的应急响应能力不断提升，激发了整

个市场的潜在活力。

在道明光学公司研发中心实验室

内，研发总监王宏领衔的科研项目组技

术人员运用超精密光学显微镜，对微棱

镜型反光材料做进一步研发，量子点膜、

PC/PMMA 复 合 膜（板）及 聚 酰 亚 胺

（CPI）薄膜等新兴材料领域的研究和产

业化相继取得重大突破。

“疫情发生后，日本、德国等国家的

航运通道暂时封闭，导致微棱镜反光产

品的核心材料高透明高耐候 PMMA 薄

膜告急。其原因是 PMMA 薄膜目前仅

日本三菱、钟渊以及德国嬴创等少数国

际企业能够供应。这意味着道明光学

公司生产受到极大限制。”胡智彪说。

作为国内反光材料产业领军企业

之一，道明光学公司的拳头产品之一

——微棱镜反光产品发展迅速，该产品

填补国内空白的同时，市场占有率稳步

提升，成为仅次于美国 3M 公司外最大

的本土生产和销售企业。

面对核心材料供应停摆的困局，道

明光学公司迎难而上，由6名核心技术人

员成立研发项目组，整合国外大专院校

的专家和学科带头人，加速高透明高耐

候 PMMA 薄膜的科研步伐。经过项目

组夜以继日攻关，该公司成功开发高透

明高耐候PMMA薄膜，并迅速实现产业

化，打破了国外寡头的垄断。

截至目前，道明光学公司的高透明

高耐候 PMMA 薄膜生产线完成替代进

口超过 200 万平方米，微棱镜反光膜生

产成本降了近 50%。除高透明高耐候

PMMA 薄膜外，该公司在彩色高耐候

PMMA 薄膜的科研领域同样取得突

破，预计下半年能够实现产业化。届

时，道明光学公司在核心材料领域将全

面突围。

道明光学公司成功开发高透明高

耐候 PMMA 薄膜的举动吸引了国内外

同行的关注，特别是一些受疫情影响的

企业。3 月份，韩国同行就向该公司下

单采购了高透明高耐候 PMMA 薄膜材

料，合肥、苏州等国内微棱镜反光产品

生产企业也已小批量采购。“经过一段

时间的产品适应性测试后，高透明高耐

候 PMMA 薄膜的销售量从第三季度开

始将会快速提升，进一步抢占日德企业

的市场份额。”胡智彪说。

道明成功研发新材料打破国外寡头垄断
PMMA薄膜替代进口200万平方米，生产成本降一半

■复产加速度 逆势求突破

□记者 吕高攀

拳 头 产 品 的
核心材料库存告
急，采购订单交期
延 后 ⋯⋯ 受 新 冠
肺炎疫情影响，道
明光学股份有限
公司生产和市场
面临诸多不确定
性。但在该公司
董事长胡智彪眼
中，疫情同样给企
业带来了机遇，它
触动了道明光学
公司新一轮技术
革新的浪潮。

该 公 司 组 建
高 透 明 高 耐 候
PMMA 薄膜项目
组，在整合现有设
备和工艺基础上，
通过优化工业设
计开发流程、合理
选择技术路线，凝
心聚力开展技术
攻关，成功开发高
透明高耐候 PM-
MA 薄膜，完成了
微棱镜反光材料
全面国产化的关
键步骤，从日本、
德国在该领域的
垄断中成功突围。

“现在受疫情影响，部分工程开工

率不足，导致整个市场相对萎缩，但是

这种情况影响的是整个行业。如何化

危为机，关键在于充分准备。”胡智彪

说。

据悉，美国 3M 公司是道明光学公

司主要的竞争对手，该公司占据国内市

场 70%的份额，国际市场更是具有品牌

优势。但今年以来，3M 公司同样需要

经受市场变化的考验。

根据道明光学公司对3M公司的研

究，短期产能不足一直是该公司的短

板，特别是在抽掉 30%的生产力量去支

援口罩生产的情况下，3M 公司短期产

能不足的短板被会进一步放大。这对

道明光学公司来说，一旦市场恢复活

力，强大的生产能力就是该公司抢占市

场的重要手段。

目前，道明光学公司已开启国内

外市场“两条腿”同时迈进的战略。国

内市场方面，该公司靠自有渠道直销

的同时，发展核心经销商进行销售，范

围覆盖全国；通过参加公开招投标、为

客户提供定制化产品的方式，为全国客

户提供优质、及时、专业的服务，及时有

效地满足各地客户的需求。

国外市场方面，该公司通过在各国

及重点区域选择 1 家至 3 家核心经销

商进行设点销售，在巴西、印度、韩国、

巴基斯坦等国家建立销售子公司，实

现本地化服务，满足客户定制化需求，

提升销售业绩，进一步拓展海外市场。

填补市场空白 内外贸“两条腿”走路

核心材料产业化 国内外同行纷纷下单

我市一季度外贸
进出口总值57.2亿元

健身器材
3月出口额
同比增两倍
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