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20 日 18 时 ，金 凯 德 公 司 办 公

区 域 内 灯 火 通 明 ，10 余 名 员 工 正

在 按 最 终 敲 定 方 案 一 遍 遍 排 练 即

将开始的直播带货活动。

“这是公司首次尝试直播带货，

一定要准备充足，争取能在线上用

‘嘴皮子’揽下‘真粉丝’。”作为此次

的主播之一，金凯德公司销售部经理

朱俊杰临场也不忘自我加油鼓劲。

金凯德公司原先安排在“3·15”

首次直播，或许是受到流量过于集中

的影响，这场直播因网络不畅不得不

临时中断。一番折腾下，该公司的

目标越发明朗：5 天后，将在永康、武

义、广东三处基地，淘宝和微信两大

端口再度联播，如果有可能，还打算

趁势吸纳一批意向合作商，为公司

下一阶段持续发展“带货”。

“‘3·15’的直播虽然中断，但并

不是完全没有收获，那天，公司收到

了 20 万直播间人气。”金凯德公司营

销总监李选隆说，看到这组数据，员

工都喜出望外，更加卖力地准备 5 天

后真正的荧屏首秀。

20 日，当时针指向 19 时，位于广

东佛山生产基地铝合金门窗主播曾

倩第一个上线开讲。“直播间里，我们

会送出多多福利，1元秒杀指纹锁、8.8

元抵用 1000 元、限量低价门、全屋套

装优惠券⋯⋯”在曾倩的解说下，弹

幕中涌进越来越多或熟悉或陌生的

面孔，各地经销商以及意向客户频频

互动，迅速捧热直播氛围。

当天，金凯德公司在淘宝、微信

双平台直播 2 个多小时，累计在线人

数达到了30余万人次，其中淘宝端超

7 万人次，微信端超 24 万人次，后台

统计共完成订单2187单。

“数字的背后是实打实的成交

量，以及潜在的商机，这大大鼓舞了

我们复工复产的士气。”李选隆说。

“金凯德”抢抓新零售风口 大数据匹配需求

开“门”直播带货爆单2000余笔

从上世纪 90 年代起，
在“中国门都”这片土地上，
盛 产“门”的 企 业 就 不 少
了。起步并不算早，却能从
众多品牌中脱颖而出，金凯
德集团有限公司靠的不是
运气。

不同时期，金凯德公司
总是能精准地踩在门业发展
的历史节点上，完成一次又
一次飞跃。2016 年，站在
阿里巴巴的新零售风口，该
公司全面试水转型，当年就
在该平台上实现了大满贯，
达到了意料之外的效果。

今年，金凯德公司掌舵
人陈利新再次看到了新的发
展方向，告别过去“二维”的
运行模式，该公司开始进军
新零售的“三维”运营空间，
以直播的形式揽获实际订
单 ，荧 屏 首 秀 就 收 到 了
2000 余笔订单，取得了骄
人的“成绩单”。

□记者 应柳依

初尝直播就揽到数量喜人的订

单，这对金凯德公司来说，并不是偶

然。“因为我们是基于大数据策划的

活动，也就是说，此次线上推出的产

品能准确地‘揣测’消费者的心理，

也 不 难 解 释 他 们 为 何 会 为 此 埋 单

了。”李选隆说，利用大数据进行市

场调查，精准捕捉用户的实际需求，

这在该公司已不是首次应用。

2016年，新零售站上风口。金凯

德公司开始试水转型，当年就在阿里

巴巴平台上实现了大满贯，达到了意

料之外的效果。此后，由于门企间你

追我赶的竞争越发白热化，行业的发

展一度进入调整的临界点。

“这时，站在新零售的风口上，猪

也不一定能飞起来了。”在摸索前行

中，陈利新意识到，新零售的核心在

于集合价格、服务等模式的统一。就

拿线上已下订金的客户举例，如果没

有后续的服务支撑，很容易成为一次

性的买家，后续不会有复购。

为了打造一个不可复制的“金凯

德”式新零售，近几年，该公司一方面以

每年新增300家的速度扩张体验店版

图，并整合入户门、室内门窗、墙板等形

成门业集成模式，为消费者提供一站式

服务平台；另一方面，该公司重视消费

者实际需求，不断提升创新能力，新品

上市后都取得了不错的市场反应。

“今年，我们将之前主打的净味木

门进行全面升级。材料升级，将原有

的E2级板材升级为F四星级板材，产

品更为环保；工艺升级，用德国干漆工

艺代替一代的烤漆、塑粉，表面自发性

因子可自动分解有害气体；结构升级，

新品采用原木 S 力学板填充，双 X 斜

切工艺打断木材原本的纤维层，最大

程度阻断噪音，减轻产品重量、增加稳

定性等。升级后的净味木门正是直播

间推出的新品之一。”李选隆说。

为了便于今后可随时开展活动

更丰富的直播，目前，金凯德公司正

在打造全新的 3000 多平方米的现代

化展厅，该工程预计在5月竣工。

线上营销求突破 首次直播尝甜头

巧借数据平台 精准捕捉需求

■复产加速度 逆势求突破

“

经永康市人民政府批准，永康市自然资源和规划局决定以拍

卖方式出让永康市芝英镇双舟线以北（后沈村段）地块、永康市长

塘岭头地块、永康市西城街道山下村以北永义线以东地块、永康

市西城街道北三环以南山头蒋村以北地块国有建设用地使用权。

本次出让地块的竞买资格及要求：永康市范围内按照拆迁

安置方式安置且尚未落实安置地块的成品油零售经营者，同时

竞买申请人须提供永康市政府出具的同意拆迁安置文件及永康

市商务局预核准的资格文件（联系人：何丽君 联系电话：

13858903000），但法律法规另有规定的除外。申请人应单独申

请参加竞买。

具体拍卖出让的详细资料请参阅拍卖出让相关文件。拍卖

出让相关文件及地块相关资料，可以登录浙江省土地使用权网

上交易系统浏览或下载。

现场咨询：永康市自然资源和规划局（永康市花园大道 309

号4楼1405室）。

联 系 人：吕先生、卢女士

咨询电话：0579-87174812

咨询时间：工作日上午8:30-11:30，下午2：00-5:00

具体公告事项请登录浙江省土地使用权网上交易系统(网
址 http://land.zjgtjy.cn/GTJY_ZJ/)查看。（注：有意向竞买者
请提前办理 CA 数字证书，凭数字证书在浙江省土地使用权网
上交易系统申请报名、报价）。

永康市自然资源和规划局
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永康市自然资源和规划局
国有建设用地使用权拍卖出让公告
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