
泰隆银行
公益理发

每月 17 日，泰隆银行金华永康支

行都会组织理发师在行门口，免费为

有需要的市民理发。该项公益义剪活

动，得到周边市民的欢迎。

记者 舒姿 摄
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7 月 18 日，由浙商银行发起的“旭

越 2019 年第一期微小企业贷款资产支

持证券”（下称“旭越 2019-1”）在银行

间市场成功发行。

这是该行继去年 12 月的首单小额

分散型证券化产品“旭越 2018-1”后，

再次成功发行一期旭越微小项目。公

开信息披露，本次“旭越 2019-1”证券

发行总金额 23.33 亿元，对应基础资产

为浙商银行小企业主贷款；根据主承销

商统计，该产品在簿记当日受到了市场

投资人的高度认可；超过 20 家投资人

踊跃认购，优先A档及B档证券均获得

了超 3 倍的认购量，优先 A 档最终票面

利率为 3.2%，是发行过的同类产品中

最低。

通过连续发行“旭越微小项目”，浙

商银行以资产信用替代主体信用，成功

为小微企业架设了直接融资的畅通渠

道；运用金融产品工具创新，将支持小

微企业、服务实体经济的初心和使命落

到了实处。

深耕小微金融

蓄力小微信贷资产证券化
年初召开的央行金融市场工作会

议指出，要以服务实体经济为导向，积

极推动金融市场规范健康发展；注重发

挥债券市场在支持实体经济的作用，稳

步发展资产证券化。

连续两度成功发行的“旭越微小项

目”，正是这一会议精神的具体展现。

它主要聚焦小微企业信贷资产证券化，

着力为小微企业打通直融市场通途。

“旭越微小项目”的发起机构浙商

银行，始终视支持小微企业、服务实体

经济为天然使命。据浙商银行普惠金

融事业部总经理叶海靖介绍，该行自

2006 年设立全国首家小微企业专营支

行以来，数十年如一日在小微金融领域

精耕细作、持续发力，实现了小微金融

的逐年稳步增长和资产质量持续优良。

截至 2019 年 6 月末，该行普惠型

小微企业贷款余额 1576.19 亿元，较年

初增长 12.12%；贷款户数 8.12 万户，较

年 初 增 加 0.70 万 户 ；不 良 率 仅 为

1.06%；普惠型小微企业贷款规模占比

及资产质量水平在 18 家全国性商业银

行中均位列前茅。

基础资产安全优质
大数法则内嵌普惠初心

和此前发行的“旭越 2018-1”类

似，“旭越 2019-1”以浙商银行内借款

人授信额不超过 500 万元的小企业主

贷款为基础资产。公开信息显示，本期

证券入池资产囊括了 915 户借款人的

982 笔贷款，单笔贷款平均金额 238 万

元。“小额、分散”的资产构成，不仅充分

满足统计学意义上的“大数法则”，也深

层嵌入了支持小微的普惠初心。

该产品的交易结构，是将上述微小

企业贷款资产委托于信托机构，设立特

殊目的信托发行可交易证券，以信托财

产所产生的现金作为还本付息的有力

保障。

资产证券化本质在于通过“真实出

售，破产隔离”，用资产信用替代主体信

用来发行证券。银行将经历过周期考

验、历史表现较好的优质资产，创设为

证券化产品，接受公开市场投资人的审

视及定价。该产品存续期兑付表现也

验证了基础资产借款主体的履约能

力。日前，“旭越2018-1”，刚刚完成最

后一期分配，整个资产池1058笔只有7

笔出现过逾期。“旭越 2018-1”还被

CSF（中国资产证券化论坛）评为信贷

类年度新锐奖。

守初心、担使命
以工具创新促“敢贷、愿贷、能贷”

得益于上述基础资产遴选、产品结

构设计以及存续期兑付表现，“旭越

2019-1”从推介开始，就受到了银行、

券商、基金等各类市场投资机构的认可

和青睐。在主承销商中信证券资产证

券化业务线执行总经理俞强看来，较低

的发行成本正是市场投资人对发起机

构基础资产运营能力和后续作为资产

服务机构履约能力的认可结果。

梳理公开信息发现，浙商银行是唯

一一家在市场上连续发行过两期小微

信贷资产证券化项目的全国性股份制

商业银行。之所以持续发力于小微证

券化，是因为不仅小微企业借此打破了

直接融资的坚冰，银行也通过资产证券

化盘活了存量资产，加快资金周转，提

高资金使用效率；在不增加负债、少耗

用资本的条件下获得了融资的渠道，把

风控技术和基础资产运营能力持续转

化成为获取经营资源和融资条件的生

产力，从而进一步提升其小微企业服务

能力。

“服务小微企业是浙商银行深化

‘不忘初心 牢记使命’主题教育的具体

实践。在坚持小企业业务专业化经营、

加快小微金融平台化经营和线上化转

型的同时，我们正不断地把优质信贷资

产推向直融市场，帮助企业降低融资成

本、优化融资结构；通过这种工具创新，

更有力地推动金融机构对小微企业的

‘敢贷、愿贷、能贷’，实现小微金融高质

量发展。”浙商银行投资银行总部总经

理沈滨说。 （朱健）

□记者 舒姿

近年来，永康工行切实贯彻

落实关于支持普惠金融发展的方

针政策，彰显国有大行的社会责

任。对于优质小微企业客户，工

行贷款利率接近基准利率，大大

降低了企业财务成本，真正做到

普惠小微，惠及民生。据了解，今

年上半年，永康工行新增小微企

业贷款5.55亿元。

“e 抵快贷”真的很快。工行

推出“e 抵快贷”以来，该产品深

受客户好评。客户可通过网银

申请贷款，线上进行押品评估和

贷款审批后，办妥相关抵押登记

手续就放款。网上银行就可以

申请，无须跑银行，手续简单，办

理速度快。值得一提的是，个人

版“e 抵快贷”从贷款申请到放

款，只需一两天。

中长期“网贷通”，一次办

理，多年可用。“网贷通”随借随

还，就像办了一张大额信用卡，

需要时到网银提款，资金充裕时

网银还款，在保障企业周转资金

充沛的同时降低了企业的财务

费用，深受客户认可。另一方

面，“网贷通”一次办理，多年可

用，额度可循环，企业没有转贷

的后顾之忧。

“经营快贷”无需抵押或保

证。除了传统的流动资金贷款

和网络融资业务，永康工行在信

用贷款上加大了产品开发力度，

先后推出“金融资产贷”“结算

贷”“泛交易链”“金融资产支持”

“商户贷”“税务贷”等适应不同

类型客户的信用贷款产品，扩展

了信用贷款适用范围。

该行利用企业的大数据给

予客户信用贷款额度，有效解决

企业临时性资金需求，最高可贷

200 万元，期限不超过 12 个月，

网络提款，随借随还，且无须抵

押和保证等其他担保方式。截

至目前，永康工行已储备符合信

用贷款条件的客户700多户。

“无本续贷”让转贷不再难。

为解决企业转贷难的问题，工行

还推出了“无本续贷”产品。只要

信用等级、贷款分类等满足工行

“无本续贷”要求的企业，无须准

备或拆借转贷资金，用续贷的资

金即可归还原贷款。

一直以来，永康工行走进企

业，走进各大园区和市场，不断

扩大产品信息宣传，提高公众对

工行金融服务的认知度。经过

长期努力，工行已建立起线上+

线下、短期+长期、信用+担保等

全方位全周期融资产品体系，满

足不同小微客户、不同发展阶段

的融资需求。

建立线上+线下、
短期+长期、信用+担保
的全方位融资体系

永康工行
普惠小微企业

以工具创新促“敢贷、愿贷、能贷”

浙商银行微小企业ABS
“旭越2019-1”成功发行

□记者 舒姿

近日，为培养小朋友们正确的金钱

观和理财观，恒丰银行金华永康支行举

办了一场“恒丰未来之星小小银行家”

主题体验活动。

活动通过寓教于乐的形式，让小朋

友们感受了一次愉快又有意义的金融

之旅。工作人员首先带领小朋友参观

营业大厅，熟悉区域布局和功能。在自

助存取款区域，乐于接受新事物的小朋

友们对 ATM 自助设备产生了浓厚兴

趣，工作人员详细讲解了注意事项，并

让每位小朋友亲自体验取款流程。

参观完营业大厅，工作人员引导小

朋友们学习银行服务礼仪七步曲，他们

的动作从最初的不协调到后来的整齐

划一，认真敬业，让前来办理业务的客

户们称赞不已。

在工作人员的指导下，小朋友们还

学习了识钞、点钞等，并通过问答环节，

增加互动，现场气氛活跃。

本次“小小银行家”主题活动，不仅

给小朋友们带来了一次独特的社会体

验，更拉近了银行和客户之间的距离，

让更多人感受到恒丰银行的“用心和暖

心”。

恒丰银行举办“小小银行家”活动


