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□记者 舒姿

近年来，永康工行切实贯彻落实关

于支持普惠金融发展的方针政策，彰显

国有大行的社会责任。对于优质小微企

业客户,工行执行月利率不高于4厘，大

大降低了企业的财务成本，真正做到普

惠小微，惠及民生。

不断创新信贷产品。除了传统的流

动资金贷款和网络融资业务，永康工行

在信用贷款上加大了产品开发力度，新

推出五种适应不同类型客户的信用贷款

产品，扩展了信用贷款适用范围，有效解

决企业临时性资金需求。五种金融产

品，最高可贷 200 万元，期限不超过 12

个月，网络提款，随借随还，且无须抵押

和保证等其他担保方式，让每一个小微

客户都能找到适合的金融服务产品。目

前永康工行已储备符合信用贷款条件的

客户700多户。

金融资产贷是基于客户的存款、理

财等金融资产及相关数据，为持有工行

日均金融资产超过一定金额且信用状况

良好的小微客户提供线上小额信用贷

款。结算贷是基于客户近三年在工行结

算流水数据，由系统产生推荐金额。税

务贷是基于企业在工行的代扣税费数据

为客户核定贷款额度。交易贷是基于产

业链中的信息流、物流、资金流等数据，

为核心企业及龙头企业（平台）上下游客

户提供的线上小额信用贷款。商户贷是

基于商户账户结算、收单交易、经营业主

资信情况、商户所在专业市场、区域情况

等信息提供的贷款。

基于这些产品，新开户企业主可以

通过大数据提供一个小额信用贷款额

度；等企业结算、缴税记录正常后，可以

根据企业的开票纳税信息或者结算信用

积累，配套最多 200 万元的纯信用贷款

额度；等客户经营有了起色，拥有一定资

产实力后，就会帮客户设计“网贷通”“e

抵快贷”等循环贷款产品，根据客户性

质、所处行业、商业运作模式、产业链资

金需求以及可配套提供的风险防控手段

等，还可以整合系统资源，设计个性化场

景融资服务方案。

经过长期努力，工行已建立起线

上+线下、短期+长期、信用+担保等全

方位全周期融资产品体系，满足不同小

微客户、不同发展阶段的企业融资需求。

值得一提的是，工行新推出外汇结

算产品“日溢金”。客户收到外汇后，通

过 该 产 品 的 办 理 ，可 获 得 100BP~

120BP 的价格补贴，即每 100 万美元至

少增加 1 万人民币的收益，该产品没有

任何损失风险，受到众多外向型企业的

好评。

一直以来，永康工行整合社会各方

资源，积极构建普惠金融服务生态圈。

通过走进企业、走进园区和市场，不断扩

大活动及产品信息的宣传面，提高社会

公众对工行金融服务民营、服务普惠的

认知度。

工行大力发展
普惠金融业务
建立线上+线下、短期+长期
信用+担保等全方位融资体系

□记者 舒姿

4 月 19 日，市退役军人事务局

局长李贵江和永康工行党委书记、

行长陈进荣共同走向签约席，代表

单位签署市退役军人事务局与永康

工行战略合作协议。永康工行将设

立 15 亿元的专项资金支持退役军

人创业。

今年 3 月，工商银行总行与退役

军人事务部签署拥军优抚合作协议，

承诺为军人家属、退役军人和其他优

抚对象提供优先、优质、优惠的金融

服务，形成“让军人成为全社会尊崇

的职业”的社会价值导向。

据了解，5 月底前，我市将完成

市镇村三级退役军人服务保障体系

建设，全面建成退役军人服务“两站

一中心”，其中一项重要职能，就是要

推进退役军人就业创业。

签约仪式上，陈进荣表示，该行

坚持关心关爱军人，将“双拥”和军民

共建工作贯彻到日常工作中。此次

与市退役军人事务局签约，拓宽了金

融服务渠道，彰显了工行为退役军人

提供金融服务的信心与决心。

陈进荣说，永康工行推出了一系

列针对退役军人的金融产品。“工银

军魂卡”面向现役军人、退伍军人、军

属等人群发行。“购建贷”是用于满足

他们构建商业用房、厂房、购置机器

设备等，或置换为构建商业用房、厂

房、购置机器设备等形成的负债性资

金 的 融 资 业 务 ，最 高 可 贷 1000 万

元。“工银商友卡”可接受退役金、回

乡补贴等各项退役经费，可办理汇

款、消费、结算、理财等业务。

李贵江说，永康工行提供的金融

服务，是对退役军人服务工作的有力

支撑，为全市退役军人提供了更好的

优待服务，使更多的退役军人享受到

国家的普惠金融政策。

永康工行不仅对退役军人、军属

和其他优抚对象及其创办的企业提

供费用优惠，还提供对公结算、电话

银行、网上银行、国际结算、信用卡等

金融服务及资金归集、托管、理财、企

业年金等增值服务。并将在全市工

行营业网点设立专门窗口，在明显位

置张贴军人、退役军人依法优先标

识，对持有专属银行卡的客户开通绿

色通道，提供优先服务。

“我 1982 年入伍，1984 年退伍

后创业。当时私营企业很难在国有

银行开户。难得的是，1990 年永康

工行向我伸出了援手，提供我人生第

一笔贷款。从此，我与永康工行开始

了 20 余年的合作关系。工行是企业

发展的坚强后盾。”市丽州电力安装

有限公司负责人周绍毅在签约仪式

上深有感触地说，公司先后建起白云

工业区的厂房，2000 年建起云溪间

文化创意园。

永康工行与市退役军人事务局签署战略合作协议

15亿元专项资金支持退役军人创业

□记者 舒姿 通讯员 徐雯

连日来，永康农行积极开展“服

务企业、服务群众、服务基层”的“三

服务”活动，用心用情为客户提供优

质服务。

4月17日，一位满头大汗的中年

男子急匆匆地跑进永康农行城西支

行营业大厅，手里紧紧地握着农行

卡，眼里满是焦虑。他环顾了四周，

独自走向自助取款机。过了一会儿，

他着急地找到大堂经理说：“同志，我

卡锁住了，钱取不出来，这可怎么办，

急着用钱呢！”大堂经理一边安抚客

户，一边引导他去超级柜台办理解

锁，这时发现该卡不是其本人的。

与该男子沟通后，得知这张银行

卡是他的妻子的，而持卡人却因意外

事故导致腿部骨折，正在医院治疗急

需缴纳住院费。该男子因为太紧张，

多次输错银行卡密码后被锁定了。

而此项业务又不能代办，银行卡持卡

人又在医院无法到网点办理，该男子

急得如热锅上的蚂蚁。

考虑到他们急需这笔钱，大堂经

理说：“没事的，大叔，只要银行卡持

卡人愿意，授权你办理，就能取款

了。我这就叫同事跟您去趟医院，签

署授权代理书。”该男子听后舒了一

口气。永康农行城西支行立即安排

了两名工作人员随该男子到医院办

理授权代理的面签工作，随后与该男

子赶回网点办理了相关业务，顺利取

出钱。该男子拿到钱后，直说：“感谢

农行，为你们的服务点个赞。”

今年以来，永康农行通过进企

业、进农村、进市场，为两万余名客

户提供金融服务，积极践行服务“无

小事”、百姓的事就是大事的服务理

念。同时，宣讲防电信诈骗、消费者

维权、扫黑除恶等知识，受到了市民

的一致认可。

永康农行积极践行服务“无小事”
工作人员上门为受伤住院客户签署授权代理书

□记者 舒姿

4 月份储蓄国债试点“随到随

买”，充足供应，市民可以根据自己时

间安排购买，这一试点举措得到了投

资者的欢迎。第三批国债的发行时

间是 4 月 20 日至 30 日。4 月发行的

储蓄国债（电子式）为固定利率、固定

期限品种，三个批次的同期限发行利

率相同，3 年期票面年利率均为 4％，

5年期票面年利率均为4.27％。

据悉，今年 6 月、7 月、8 月、10 月

份，每个月的 10 日都有一批电子式

国债发售，按年付息、到期还本，均支

持提前支取、靠档计息。投资者购买

时请携带身份证，到我市各大银行购

买，也可通过各承销银行的网上银

行、手机银行等渠道买入。

本月第三批国债20日至30日发行

□记者 舒姿

4 月 20 日至 21 日，永康华联商

厦在溪心店举办了迎“五一”文艺汇

演暨先进表彰大会。

华联商厦员工自编自导自演了

一个个精彩的节目，表达了对生活、

工作的热爱，用文艺表演的形式迎

接“五一”国际劳动节的到来。歌

舞、小品《盛世花开》《开门红》《红昭

愿》《共享单车的一天》等，吸引了众

多观众驻足观赏，给他们带来了一

场视听盛宴。

同时，华联商厦还对 2018 年度

“优秀员工”“忠诚之星”“优秀团队”

“优秀店长”“敬业奉献奖”等先进个

人和集体进行了表彰。

整场晚会精彩纷呈，弘扬了华

联员工“爱岗、敬业、奉献”的精神，

展现了他们积极向上、勇于进取的

风采。

永康华联商厦举办迎“五一”文艺汇演


