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□记者 舒姿

“最近身体怎么样啊？家里

挺好的，你好好工作。”近日，退

休教师王阿姨熟练地打开微信，

与远在上海的女儿视频聊天。

要在以前，她只能听到女儿的声

音，但参加完稠州银行永康支行

开办的智能手机学习课堂后，学

会了视频聊天。

时代在变，观念在变。如今，

埋头苦干的上世纪五六十年代父

辈们慢慢地退出工作的主场，开

始注重精神上的享受。日常朋友

欢聚、外出旅行后，常常发个朋友

圈炫一炫。熟练掌握智能手机的

使用成为他们迫切的需求。

稠州银行永康支行的工作人

员通过前期的走访调研，决定开

设免费老年人智能手机培训班，

将他们请进网点，让老年朋友收

获智能手机使用知识的同时，了

解稠州银行产品和服务。

稠州银行永康支行的相关人

员经过半个月筹备，创建了一支

智能手机培训团队，以小微金融

二部为主导，邀请各部门有特长

的员工共同参与课程讲座。第一

期就吸引了 25 名退休教职工参

与，带来了首个“满堂红”。截至

目前，该行共开设 5 节智能手机

培训课，授课内容分别为学习使

用智能手机的设置、微信的使用、

淘宝购物、旅游购票等，以循序渐

进的方式传授各种知识。通过五

堂课的学习，大部分老年朋友熟

练掌握了微信、淘宝购物等常规

应用，一些老年人还带来自己的

朋友参加培训。今后，该行还将

开设支付宝使用、图片处理等方

面的教学。争取让更多老年朋友

“玩转”智能手机。

一直以来，稠州银行永康支

行按照普惠客户的服务理念，把

目光投向了关注度相对较低的老

年客户。根据老年客户喜欢柜台

服务，愿意与人交流，风险偏好低

的特点，发扬尊老敬老的优良传

统，通过真诚的人性化服务，提供

优质的理财产品和其他增值服

务，实现银行营利性和公益性的

平衡，提升了稠州银行的知名度

和影响力。

稠州银行永康
支行开办智能
手机学习课堂
以人性化的服务
满足老年客户的需求

□记者 舒姿

如何有效合理地配置资产，是每位

投资者都很关注的话题。今天，永康农

行理财师朱昱珲就和市民聊一聊资产

配置那些事。

据介绍，银行关于资产配置的研究

最早可追溯至 18 世纪英国经济学家亚

当·斯密的《国民财富的性质和原因的

研究》。该书提出的“真实票据论”，其

核心思想在于通过对商人真实票据的

贴现配置信贷资金以保持银行资金的

流动性和安全性。该理论曾一度成为

指导银行资产配置的首要原则。

2004 年起的十多年间，银行业进

入黄金期，投资者的财富经过一轮“疯

涨”。随后，经济进入发展“新常态”，导

致投资进入“焦虑期”，投资者常会迷

茫。这时，做好资产配置尤为重要。

朱昱珲表示，首先，单一资产要取

得高收益越来越难了。以银行理财产

品为例，2015 年以来，预期年化收益率

在 5%以上的理财产品数量减少，单一

资产取得“低风险高收益”的目标越来

越难。退而求其次，在承受较高风险的

情况下，单一资产能否带来较高收益？

以国内三大指数近五年的涨跌幅为例，

单一资产的确能带来高收益，但收益高

的资产往往伴随着较大的波动性。因

此，理财目标的完成关键在于如何降低

风险的同时提高收益。

那么，资产配置如何提高收益比

呢？投资者可根据投资的目的，将资金

在不同资产类别之间分配形成投资组

合，在适度收益下实现风险最小化。也

就是说未来资产配置可向均衡化多元

化发展。

投资者也可选择具有较低风险的

理财产品。朱昱珲介绍，如永康农行推

出的大额存单，保本保息；还有结构性

存款产品，兼顾保本和收益性；其他还

有农行自营的理财产品等。其实，资产

的均衡化多元化，即风险不同产品均衡

配置、不同投资领域产品均衡配置。多

元化配置主要是通过降低资产组合波

动性，提高收益和风险的平衡。

值得一提的是，“资管”新规落地

后，理财产品不能承诺保本和刚性兑

付。朱昱珲说，以后买理财产品不能只

看收益，看清底层资产和机构管理能力

至关重要。

永康农行理财师谈资产配置的新趋势

均衡化多元化成投资主流

□记者 舒姿

“爸，我的装修款有着落了，你不用

再筹钱。”近日，市民小胡给父亲打电话

说，自己利用永康工行推出的大额消费

神器“e 分期”申请了一笔贷款，解决了

装修费用。

近期，你是不是在为需要支付一笔

较大的资金而烦恼？莫急，工行“e 分

期”特色分期付款业务来帮你，信用卡

客户均可申请办理，转入专用借记卡即

可消费。

是的，今后当你想买一辆心仪的汽

车时，可办理“e分期”；当你想把家里装

扮得更温馨舒适时，可办理“e分期”；当

你想外出寻找诗和远方时，可办理“e分

期”。总之一句话，“e分期”可缓解你的

资金压力，满足购车、租房、家装、婚庆、

教育、旅行等大额消费需求。

那么，“e 分期”有哪些优势呢？其

一，办理手续简单，在永康工行各营业

网点均可快速办理；其二，限时手续费

率 7 折优惠，最长期限 3 年；其三，资金

最快实时到账，即时刷卡消费。

“e分期”办理流程很简便。客户持

本人身份证和工行信用卡前往永康工

行营业网点申请办理即可。没有工银

信用卡的客户，只需申办工行“e 分期”

信用卡成功后即可办理该业务，具体以

工行审批结果为准。有信用卡的客户

分期资金实时到账，无信用卡的客户成

功申办“e 分期”信用卡后，资金也会实

时到账。客户每月根据“e分期”显示的

还款金额向信用卡还款。

据了解，即日起至2018年10月31

日前，“e分期”享手续费率7折的优惠，

优惠后一年期手续费率低至 4.2%。“e

分期”申请的起始金额为 1 万元。分期

期数一般为：6 期、12 期、18 期、24 期、

30 期、36 期，具体以持卡人申请及发卡

机构业务开办情况为准。

值得一提的是，“e 分期”业务申请

成功后，客户大可使用专用借记卡在

购车、家装、旅游等多元化消费领域刷

卡消费，但不支持存款、取款及转账等

现金结算类等与消费领域无关的业

务。更多详情请咨询工商银行永康支

行各营业网点。

工行大额消费神器“e分期”来了
10月31日前，手续费率7折，一年期费率低至4.2%

□记者 舒姿

巴菲特曾说过:“开始存钱并及早

投资，是最值得养成的好习惯。”随着市

民理财意识的增强，“六一”儿童节父母

除了送玩具、买新衣外，还有一部分被

新礼物理财产品所代替。

金融机构借助“六一”儿童节着重

推介的主要是储蓄账户、基金定投、儿

童保险等。永康农行的“小主人卡”是

一款儿童专享卡，它可以进行活期储

蓄、零存整取等操作。“家长可以教孩子

将收入、支出、剩余金额等信息作个记

录，让孩子记录下自己的收支印迹。”永

康农行理财师应莉莉说，培养储蓄意

识，是培养孩子的理财意识的重要一

环，是财商教育的重要一课。

如今，市民保险意识提高的很快，

给孩子送上一份保障成为越来越多父

母的选择。比如中信银行永康支行推

出的一款“信诚”保险，宝宝出生即可购

买，每月交 500 元，25 岁后就可领取一

定数量的保险金。该行理财师章洁说：

“如今购买保险产品，一般带有保障、理

财两项功能，属于长线投资，相当于在

孩子成长道路上加了一把安全锁。”如

果家长希望为孩子构建全方位的保障，

可考虑一些保险组合，将重疾险、教育

金、意外伤害险等纳入保险中。

此外，各大银行一直着重推荐的亲

子基金定投成了家长的“心头好”。恒

丰银行永康支行的“丰利系列”儿童节

特别款理财产品，也“闪”了家长的眼。

业内人士建议，收益率对于儿童理

财产品而言不是最重要的，重要的是通

过理财培养孩子的投资意识。从小养

成良好的储蓄和理财习惯，对孩子未来

适应社会有帮助。为此，目前的投资理

财方式很多，家长对孩子的专户资金应

尽早为其规划投资目的。

儿童节快乐！

谢谢妈妈！

儿童银行卡

“六一”临近，父母抓住时机教孩子理财知识

儿童节专属金融产品上热搜榜


