
家装课堂感悟

心量如天
□盲龟浮木

家乃人之本，舍乃家之体。这次以微薄之躯，联

合天硕房产、永康日报社、两家行业协会，请来70余

家永城知名装饰、建材、家电、家具以及智能家居等商

家，为市民谋建家居平台，以期共尊同享。

古山回来的路上，默默而思，出神而悟。

当今是一个信息量大、注意力难以集中的社群，

信息其实已经很难精准投放出效。报纸、电台、微信、

广播、横幅、车巡⋯⋯无所不用，但仍有大量的盲区，

或者闻而未动，或不以为然，或不以为意,这里除了渠

道，还有诚信、精力、兴趣等诸多问题。正如有人请我

去龙山观看摩托车越野锦标赛，我没有去，没兴趣？

不是；没时间，好像也不全是。

但龙山摩托车越野锦标赛，我没有去，心去了。

今天或许很多人没有来，但不等于心无所动。永城上

下，商家店铺、农行网点的宣传，流动车贴巡游，媒体

渲染，包括古山家装课堂，氛围正慢慢形成。

天地无心，万物各遂其生，各得其所。正如“道可

道，非常道”还有一层意思：“道可，道非，常道”。有不

异无，少即是多。我认为，不是今天热闹就成功了，今

天下单了就成功了。若无执着，何有挂碍。

当今良心迈步，自此晴空万里。
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□记者 舒姿

上周末，“农行·九龙湾”家居文化节成功举办家
装课堂古山站的活动。家居文化节举办一个多月来，

随着持续入户宣传，有了一定的影响力。“我微信里早

就收到信息，得知永康家具市场来古山参展，就把几

个准备购买家具的邻居召集起来，去看看。”赶着参加

家居节的市民胡明说，他的家具是家具市场买的，使

用后觉得质量不错，就介绍给亲朋好友。

家装课堂上，商家分别介绍了独具自家特色的

服务、商品，尤其是一些日常家居生活小知识深受市

民喜爱。“听完金城家电讲解的家电使用小常识，发

现自己平时很多使用方式不规范，很受用。多讲讲

我们老百姓关心的话题，真好，感谢你们。”市民黄爱

芳说，农行工作人员现场讲的金融产品也好，有需要

可以用。

“你看我们收集了几十个意向客户的电话，有的

是近期装修，有的是明年装修，但都是潜在客户。回

去以后，整理归档再进一步接洽。‘农行·九龙湾’家居
文化节办得好，从前只知道在店里等生意，实践证明

要多走出去，和业主面对面，才会赢得他们的心。”优

姆橱柜工作人员谢莲艳说，除了现场展示，他们还会

带业主前往产品展示区参观。

“家居文化节的氛围正渐成气候，参加家装课堂

的市民越来越多，甚感欣慰。‘家装课堂’宗旨是为业

主打造家装直通车，构建家庭装修联系的桥梁。市民

能来听，说明课堂办得深入民心，说到他们心坎上。

所以，我们的家装课堂要持续办。”发起方农业银行永

康市支行副行长吕连星说，“农行·九龙湾”家居文化
节希望把新潮的家居设计和现代生活理念传递给业

主，引领家庭现代生活的潮流。农业银行作为发起

方，希望通过家居文化节的举办建立我市家居行业的

品牌集聚效应，持续服务业主。

“农行·九龙湾”家居文化节作为一场规模大，影
响力强的年度盛会，集家庭装修、软装采购、家电家具

置办、文化交流等为一体，全面整合装修公司、建材

商、家电、家具等行业资源，形成大规模家居品牌展示

和文化交流平台。因此，主办方特意组织了一场场面

对面的“家装课堂”，11月25日至26日，“家装课堂”

将来到市区“九龙湾”售楼部。期间，市民不仅可以了

解家居装修方面的知识，有购房意向的市民可近距离

接触“九龙湾”，工作人员会有专业、详细的解答。

“农行·九龙湾”家居文化节主办商家风采展示

11月25日—26日
“九龙湾”售楼部

□记者 舒姿

拥军装饰？不少市民听到这个名称，下意识会想

着“是不是和拥军通信是一家？”。其实不然，两家名

号“拥军”的公司从属不同行业，创始人也不同，但相

同的是“拥军”这一响当当的名号，在市民心中有着沉

甸甸的分量。

拥军装饰成立于2008年，创始人成拥军、赵刚萍

夫妇均为从业三十余年的匠人。成拥军，质朴、敦厚、

诚恳，15岁起学细木工制作家具。赵刚萍热情、豪

迈、外向，15岁开始学木雕篆刻，正是从事相近的行

业，让他们喜结良缘，而后创业成立拥军装饰。他们

凭借细致、执着的“工匠精神”，带领团队以赢口碑为

最终目标；把诚信为本体现到每一个服务细节，把匠

人精神的创新、专业、专注、严谨和一丝不苟渗透到每

一个工艺标准中。

如今，拥军装饰有一线工人百余人，设计、管理人

员几十人，经营范围包括住宅、办公空间等，形成设计

师、施工员“一对一”服务模式，为客户提供专业、全面

的装修咨询、方案设计、现场施工、售后服务等。

拥军装饰秉持步步“精心”，巧于“设计”的理念，

用严谨之心、细致之节，通过团体协作之力，努力完成

业主的托付。该公司对客户态度从一而终，不因工程

完工而结束服务，只要客户有需求，“拥军”即刻到

家。正是凭借好口碑，约80%的客源来自老客户的介

绍、推荐，最后选择拥军装饰。

一直以来，成拥军只要在永康，每天会雷打不动

巡查、监管工地，对于每星期一次的工作例会要求严

谨。“我希望员工都能克勤克俭，认真工作。那么，首

先自己要以身作则，营造积极向上的工作氛围，才能

更好的服务客户。”成拥军说，他学手艺出生，有时候

看到师傅哪里做的不妥当，还要亲自上阵修缮。有一

次，客户看到衣柜制作的不错，居然临时起意，要求设

计一张床，整体配套。成拥军二话不说，运用自己多

年的木工制作经验，硬是完成了客户的托付，该客户

逢人就说，拥军做的床“赞”。

多年的从业经验，让成拥军熟悉建筑装饰行业工

艺，材料选择，对石材、木饰面、全屋搭配有较深的研

究和良好的解决方案。他带领拥军装饰出色地完成

一个又一个业主的托付，在装饰行业有了一定的影响

力，得到社会各界的广泛认同。成拥军说，装修行业

正进入高速发展的有利阶段，拥军装饰定当紧密联系

建材商、合作商、客户，秉承认真、精致、务实、精益求

精的精神，致力为给客户打造一个满意的家，促进行

业健康发展。

拥军装饰：专业成就业主的托付

拥军装饰总经理成拥军拥军装饰总经理成拥军 拥军装饰团队在商谈设计方案拥军装饰团队在商谈设计方案

“农行·九龙湾”家居文化节家装课堂古山开讲
25日至26日移师“九龙湾”售楼部举办，欢迎市民朋友报名听课
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