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“农行·九龙湾”家居文化节主办商家风采展示佳华时代

﹃
工厂

+

直营店

﹄
模式迎客来

11月25日 26日
“九龙湾”售楼部

□记者 舒姿

浙江佳华时代装饰

工程公司是一家集室内

外装饰设计与施工，断桥

铝合金门窗专业设计、制

造、销售、安装为一体的

综合性企业。公司具有

20年余年装修经验，10

多年铝合金门窗的生产

历史，现拥有中高级技术

人员20余人。

“公司参加‘农行·
九龙湾’家居文化节，送

产品下乡，把销售点搬到

终端客户家门口，希望更

多业主选择佳华时代门

窗产品。说起来，门窗系

统看似简单，但要搭配好

不容易，需要与整体房屋

的装修风格、设计统一起

来。”佳华时代公司总经

理胡寒雪说，公司依托多

年的装饰工程经验，加上

一批优秀的设计师，可为

业主提供设计、生产、安

装的整体服务。

佳华时代门窗在我

市拥有大批客户，曾服务

市第一人民医院、锦绣江

南、金色港湾、壹号府邸

等小区，成功打入杭州、

丽水、金华、甘肃、江苏等

省市，得到业主的认可。为了让业主

更直观了解产品，公司特采取“工厂+

直营店”的模式，现场演示产品使用过

程，严把产品质量关，制造业主买得放

心、用得安心的好门窗。

如今，随着门窗产品更新换代频

率的加快，无论是门窗市场还是业主

都渴望耳目一新的新型产品。为此，

佳华时代一方面从国外引进新机器设

备，结合自身特点，完善产品性能。另

一方面从提升产品科技含量出发，淘

汰旧产品，融入更多的科技元素，从产

品的设计理念、应用范围等方面做文

章，打造专属自身特色的新型产品吸

引业主。

佳华时代门窗产品包括断桥55系

列，70内开内倒系列，70外开系列隐形

纱窗+防护网一体窗，100系列、120系

列、130系列、138系列金刚网一体窗

等。其实，业主选择断桥铝门窗好处

不少。如其保温隔热性好，把内外框

型材软性结合，边框采用气密胶条，关

闭严密，气密、水密、抗风、隔音、隔热、

保温等性能优越；窗扇采用中空玻璃

结构，防结露、结霜、传热系数低，使窗

户真正显示出优良的节能、环保功能。

值得一提的是，断桥铝门窗配上

多点五金锁具，保证窗户使用稳固、安

全，还具有防火、防风沙、抗风压功能，

高层用户也可安全使用。另外，产品

强度高不变形，免维护，业主使用很方

便。加上搭配颜色多样，极具装饰性，

业主可自由选择平开、内倾式、上悬

式、推拉式、开平和内倾兼备的复合式

等。操作上，设计人性化，开启方便灵

活，配儿童锁，防止儿童高空坠落。

如今，80、90后占据市场消费主

体，他们的喜好自然成了门窗企业发

展的一个方向。佳华时代紧跟市场趋

势，把握消费需求。产品设计趋于年

轻化，抓住年轻一代的消费心理，外观

上加入个性化的设计，让产品更时尚

新潮。同时，公司以新颖的理念建设

一支引领市场潮流的管理团队，服务

更多选择佳华时代门窗系统的业主。

佳华时代门窗系统实景图

总经理胡寒雪

□记者 舒姿

永康市三友房产

公司成立于1999年，

创始人黄磊是我市较

早一批进入房地产市

场的经纪人。公司业

务范围包括：一手房

分销、二手房买卖代

理、房产评估、房产电

商平台网、广告线上

线下发布等，现已成

为金华市房地产协会

理事单位，浙江省房

地产估价师与经纪人

协会理事单位。

“当初，我赶上了

好时机，20世纪末21

世纪初，永康城乡居

民纷纷在城区置业，

一下子房产需求量和

租房人群大增，加上

胜利街旧城改造工程

启动。那时，巴不得

一个人当两个人用，

‘白+黑’跑业务。”黄

磊回想起创业之初的

点点滴滴，依然在眼

前清晰的显现。正是

看准了这波房地产行

情，三友房产在丽州

南路“诞生”了，3 个

人、3张桌子、1台电

话，开始闯荡市场。

每天，黄磊不是在看房就是在

看房的路上。一有空余，他还要整

理房屋信息，时不时还要回访客

户。与其他行业不同的是，房产经

纪最忙通常是晚上或是休息日、节

假日等客户闲暇的时段。看完房

子，他还要帮看中房子的客户跟业

主聊交易的具体事项，看能不能议

价，很多时候晚上十一二点才忙完，

天天轮轴转，全年无休。

每一笔成交单的背后，黄磊都

付出了很多时间与汗水，一个客户

通常要看多套房源才会成交，有时

业主卖房谈了又谈，才会最终成

交。所以，做房产经纪的承压能力

要强，而且房地产经纪人要具备对

市场机会的敏锐分析能力，学会发

现市场机会，快速促成双方的交易。

如今，随着房地产市场的起伏，

有人退市有人入市，但三友房产依

然坚守房地产市场。“坚守凭的是什

么？就是诚信，一言九鼎，诚心代理

客户的托付。”黄磊说，“没有其他诀

窍，就是踏实做事。”因为专业、公

正、透明，一切从客户需求出发，把

客户的要求放在首位，使客户满意

度不断提升，有的还介绍朋友到“三

友”买卖房产。三友房产参加“农

行·九龙湾”家居文化节，致力为市
民提供优质房源信息，服务市民。

随着互联网的普及，三友房产

也在积极拥抱“互联网+”时代，注册

成立 www.ykfdc.net、永康房网.

com，开通微信公众号，方便市民网

上“淘房”。同时，三友房产积极与

同业联盟，共享房产资源信息。对

房地产市场的明天，黄磊信心满

满。“历史不会倒转。”黄磊说，“过去

我们住小户型房子，今天住大户型

房子，未来只会住得越来越好。”正

因如此，三友房产将坚持诚信经营，

讲信誉，继续深耕我市房地产市场。

三友房产

立足永康

深耕楼市二十

年

董事长黄磊董事长黄磊
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